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Resumo: Este trabalho busca analisar os habitos mentais institucionalizados decor-
rentes da formacao histérica e cultural da sociedade sob a 6tica da perspectiva institu-
cionalista e evoluciondria de Thorstein Veblen. Visando alcancgar esse objetivo, busca-
se apresentar os principais tragos conceituais da respectiva abordagem, a partir de seu
classico A teoria da classe ociosa. Para tanto, busca-se descrever os principais conceitos
de Veblen, destacando-se os habitos culturais e institucionais constituidos pela proépria
formacao histérica da sociedade. Por essa razao, como reflexo dos habitos mentais e
das escolhas culturais, morais e comportamentais dos individuos, erigem-se instituicoes
que sao desiguais por definicdo, ja que decorrem de padrdes socioculturais historica-
mente constituidos.
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Abstract: This study intends to examine institutionalized mental habits as a conse-
quence of the historical and cultural formation of the own society, under the optical
of the Evolutionary and Institutionalist perspective of Thorstein Veblen. In order to
achieve this objective we present the main notions of this approach departing from The
theory of leisure class. That is the reason why the mental habits, the moral and culture
choice and the behavior of the individuals became institutions which are unequal by
definition, since them are derived from historically constituted sociocultural patterns.
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] Introducdio

O presente artigo nao pretende esgotar o extraordindrio manancial teérico
disponibilizado pela contribuicdo de Thortein Veblen, que inaugurou o que pos-
teriormente se designou de Original Institutional Economics. N&o se fara isto em
funcdo dos limites tedricos e metodolégicos a seres desenvolvidos neste artigo.
O que se procurara focar aqui serao as importantes mediacdes sociais levantadas
pelo referido autor em sua obra classica de 1899, A teoria da classe ociosa.

Nao é demais mencionar que Veblen tem sido um autor muito estudado e
referido, inclusive no &mbito nacional. Vérios estudos recentes tém se debrucado
sobre seu pensamento, permitindo avancos na agenda de pesquisa institucionalis-
ta, centrada na linha de pensamento vebleniana.

O artigo, em linhas gerais, procura explicitar os seguintes objetivos especi-
ficos: a) apresentar os fundamentos da Teoria Institucionalista Evoluciondria de
Veblen; b) descrever seus principais conceitos, tais como os de instintos, habitos
mentais e instituicoes; c) retratar as etapas da histéria cultural da humanidade; d)
descrever a divisao de classes; €) abordar os conceitos de dcio e consumo cons-
picuos, exemplificando-os com a moda de vestudrio; f) relacionar as instituicoes
aos individuos como um processo evolutivo adaptativo; g) entender de que modo
surge a classe ociosa.

2 O Institucionalismo Evoluciondrio de Veblen

Durante o final do século XIX, a Teoria da Evolucao fundamentada por Charles
Darwin influenciou a filosofia e a teoria social da época. Tal influéncia manifestou-
-se sobre o conhecimento de Veblen, conduzindo seu posicionamento tedrico a
uma Otica pés-darwiniano. Nesse sentido, ele via a sociedade como um organismo
complexo em incessante busca de mudancgas e adaptagdes as novas circunstancias
(HUNT, 2005). Desse modo, através de uma explicacdo baseada em cadeias continu-
as de causa e efeito (HODGSON, 2003), alegava que a vida econdémica dos homens,
tal como a vida de outras espécies, € uma luta pela existéncia, sendo a evolugdo da
estrutura social, por conseguinte, um processo cumulativo de selecdo adaptativa,
ou seja, uma selecdo natural de instituigcoes (VEBLEN, 1983). Isso, no entanto, ndo
significa que as instituigoes sejam rigidas, mas sim que tém mudancas graduais que
pressionam o sistema através de uma tensao entre rupturas, crises e regularidade,
exigindo constantes reavaliacOes e alteracoes de condutas rotinizadas e de decisoes,
levando cumulativamente a mudancas de paradigmas (CONCEICAQ, 2002b).

Thorstein Veblen, economista e socidlogo, formado em filosofia, americano,
filho de noruegueses, também publicou antes da Teoria da Classe Ociosa (Theory
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of the leisure class, 1899), seu ensaio Why is economics not an evolutionary science?
(1898), seguido, dentre outras obras, de The theory of business enterprise (1904) e
The instinct of workmanship and the state of the industrial arts (1914).

Veblen estabeleceu uma fina e original morfologia econémica e social na
qual, discordando da hegemonia econdmica, os individuos — segundo o pensa-
mento neoclassico ja de sua época — eram subentendidos como dados, sem pre-
feréncias, gostos ou padroes diferenciados de consumo e de escolha. Para ele, os
individuos deveriam estar no centro da teoria econdmica, a qual, portanto, capa-
cita-los-ia a assumir contornos derivados das idiossincrasias do comportamento
humano. Esse argumento antecipou uma série de conceitos que sé foram elabo-
rados e incorporados teoricamente em meados do século XX, como as nocoes de
imperfeicoes de mercado, racionalidade limitada e oportunismo.

Veblen via os habitos dos individuos como elemento central da andlise eco-
ndmica porque estabeleceriam padroes de comportamento, normas de conduta e
heranca cultural que, interagindo coletivamente, produziriam as instituicoes.

Estabeleciam-se, assim, os principios do que, anos mais tarde, Hamilton veio
a designar de economia institucional. Esta incorporava nocoes que, com o tem-
po, foram ganhando robustez conceitual e analitica, avancando em linha oposta
ao pensamento hipotético-dedutivo do neoclassicismo. Fundamentava-se, entao,
nao apenas em principios matematicos, derivados da otimizagdo racional de indi-
viduos hipotéticos e sem preferéncias, mas na necessidade de se compreender a
interacdo derivada da relagdo individuo-estrutura.

Além de Darwin, Veblen é também considerado como adepto tanto da filo-
sofia pragmatista de Charles Sanders Peirce! e da psicologia comportamental de
William James. Tais influéncias filoséficas explicitam a amplitude, complexidade
e originalidade do seu pensamento. Varios artigos dentro da tradicao institucio-
nalista tém tratado de sistematizar a natureza do respectivo pensamento (HAMIL-
TON, 1919; COMMONS, 1931; SAMUELS, 1995; HODGSON, 1993, 1998, 2000
apud SALLES et al., 2017). Tais insercoes constituem-se em tentativas de avangar
no campo analitico da economia institucional, sob um enfoque diferente da nova
economia institucional (NEI).

Apesar de Veblen estar associado ao Original Institutional Economics, o termo
institutional economics (IE) foi originalmente empregado por Walton Hamilton em
seu artigo classico de 1919. Para ele, tal nocao poderia unificar a ciéncia econo-
mica através da sua articulacdo entre as partes e o todo. Nesse sentido, advertia

1 O pragmatismo € um pensamento filosofico criado, no fim do século XIX, pelos filésofo americano
Charles Sanders Peirce (1839-1914), psicélogo William James (1844-1910) e jurista Oliver Wen-
dell Holmes Junior (1841-1935). Tal pensamento se opunha ao intelectualismo, enfatizando o va-
lor prético como critério da verdade. O pragmatismo busca o carater de ser pratico, pragmatico,
enquanto aproximacao do critério de ser realista. Assim, o valor pratico constitui o melhor critério
de aproximacéo do critério da verdade.
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que a IE nao poderia assumir um carater prescritivo em termos de proposicoes
econdmicas. Daf sua preocupacdo com a unificacao tedrica, que se constituiria
na base para a politica (propositiva). Ou seja, as proposicoes deveriam estar
assentadas em uma teoria econdmica institucional, que, por definicao, relaciona
instituicoes e individuos na forma do comportamento humano: isso constituiria o
legado original do institucionalismo.

Veblen (2017) se opunha as premissas da ortodoxia econdmica de sua época,
que se sustentavam em hipdteses psicolégico-comportamentais diversas do fun-
cionamento real da economia. Em Why is economics not an evolutionary science,
escrita em 1898, expds 0s trés alvos de sua critica a essa ciéncia ndo evolucionaria:

a) o animismo: a teleologia decorrente desse tipo de ciéncia, que visaria a
explicacdo dos fendmenos em termos de uma finalidade;

b) a taxonomia: construcao tedrica fundamentada no dedutivismo dos feno-
menos econdmicos a partir de axiomas gerais, como, por exemplo, o homo econo-
micus e a concorréncia perfeita;

¢) o0 hedonismo: psicologia que vé o agente econdmico como alguém capaz
de calcular dor e prazer, de forma a minimizar o primeiro e a maximizar o tltimo.?

A partir dessa critica, Veblen prop6s, em contraposicao aos neoclassicos,
uma reformulagdo da teoria econdmica que se fundamentasse em uma ciéncia
evoluciondria, uma ciéncia empirica que seria uma “[...] teoria do processo, de
uma sequéncia que se desdobra [...]" (VEBLEN, 2017, p. 375), na qual os instintos,
hébitos e instituicoes teriam funcoes semelhantes as dos genes da biologia na evo-
lucdo da economia (CONCEIQAO, 2002b).

Em sua teoria dos instintos, os individuos agiriam sob instintos ou propensoes
inatas, sobre 0s quais nao possuem controle, sendo 0s principais os seguintes:

a) workmanship: € o instinto de artesanato ou de trabalho eficaz, ou seja,
inclinacado para a produgéo eficaz e repugnancia ao esforgo futil;

b) parental bent: € o instinto familiar, ou a tendéncia inata do homem para se
importar com o bem-estar familiar e social;

¢) idle curiosity: € o instinto de curiosidade va, aquilo que levaria o individuo
a interpretar o mundo de forma condizente, buscando e valorizando o conheci-
mento de modo instintivo;

d) predatory: é a disposi¢do do individuo de valorizar a proeza em detrimen-
to do trabalho rotineiro, apés as condi¢des de subsisténcia estarem garantidas
(MONASTERIO, 1995).

Partindo da ideia de individuos motivados por esses instintos, Veblen define
héabitos mentais como padroes de conduta que especificam os meios a serem usa-

2 Cabe referir que a mencionada obra encontra-se atualmente disponivel em portugués em livro
editado recentemente no Brasil sobre o velho institucionalismo. Esse e outros artigos classicos dos
antigos institucionalistas podem ser encontrados em Salles (2017).
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dos com vistas a satisfazer seus instintos, que passam por um processo continuo no
qual sdo mantidos ou alterados ao longo do tempo pelos préprios individuos, per-
mitindo sua adaptacao as circunstancias adversas (VEBLEN, 1983). O individuo
tende a preservar o habito, tendo-o arraigado em seu espirito, alterando-o apenas
com inércia e relutdncia quando as situagoes o obrigam a tal. Assim, a concepcao
vebleniana de instituicao é dada pelos habitos mentais determinados de forma
coletiva, que se tornam habitos institucionalizados (MONASTERIO, 1995).

Segundo Hodgson (2003), o que torna o trabalho de Veblen tnico e excep-
cional € a sua atencao aos processos de causalidade e os mecanismos psicoldgicos
pelos quais o individuo é adaptado pelas circunstancias. Segundo Veblen (1983),
os instintos humanos sao compostos, simultaneamente, por acoes teleoldgicas e
acoes inconscientes ou tropismaticas. Por seu turno, os habitos mentais sdo forma-
dos a partir de uma conexao entre essas propensoes instintivas e as condicoes so-
ciais, adquiridas de um passado recente, que influem na tomada de decisoes. Esta
altima é realizada através da racionalidade humana, cujo papel é de mediacdo
entre os tropismos e os elementos teleoldgicos.

Veblen via a histéria humana como a histéria da evolucao das instituigoes
sociais. O comportamento humano, portanto, se fundamentava em certos padroes
comuns a todas as épocas histdricas, que se expressavam de formas diferentes,
em contextos histéricos, sociais e institucionais também diversos (HUNT, 2005).
Ao conectar suas duas unidades de analise, individuos e sociedade, através de
seus habitos e instituicoes, respectivamente, em uma teoria econdmica evolutiva,
constituia uma juncao das anélises micro e macroecondmica (HODGSON, 1998).

Nesse sentido, criou uma tipologia histérica diferenciada em relacdo as clas-
sicas sucessoes dos modos de producao, como a proposta por Marx. Veblen (1983)
dividiu a histéria cultural da humanidade em cinco diferentes estagios de desen-
volvimento econdmico e social: cultura selvagem; cultura barbara primitiva e qua-
se pacifica; cultura barbara intermediéria e pacifica; cultura barbara avancada ou
feudal; e cultura moderna industrial.? Vejamos cada um deles sucintamente.

O estagio cultural mais primitivo, pertencente ao homem selvagem, é com-
posto por grupos diminutos e pobres, pacificos e sedentarios, de estrutura simples
e arcaica, cuja economia ndo tem a propriedade como trago marcante, sendo seus
membros incapazes de resistir a ataques de outros povos. Essa fase € marcada pela
inexisténcia de uma classe ociosa e de uma atitude espiritual que apoie sua insti-
tuicao e, portanto, ndo ha uma divisdo de trabalho. O individuo mostra eficiéncia
em sua colaboracao na vida do grupo. A competicao econdmica existente entre

3 Em oposigédo a dicotomia entre os varios estagios das forgas produtivas que se articulariam com os
diferentes tipos de relagdes sociais de producao, definindo os modos de producao, Veblen parte
dos vérios padroes culturais, que, por meio de hébitos e instintos, definiriam os estagios de desen-
volvimento. Nele, os habitos e padrdes comportamentais dos individuos definiriam as institui¢oes,
as quais, por sua vez, assegurariam a fluidez do sistema.
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os membros da tribo € realizada através de emulacao em servico industrial, sendo
esta fracamente estimulada.

Na segunda etapa, entra-se na cultura barbara primitiva, quase pacifica, ou
regime de status, na qual o aparecimento de uma classe ociosa coincide com o
inicio da propriedade. A propriedade de mulheres comeca com o héabito de apro-
priacao violenta das esposas cativas do inimigo, utilizadas como troféus, costume
que resultou em uma forma de casamento-propriedade, com a formagao de uma
estrutura familiar sob o comando de um homem. Assim, apesar de a divisdo de
trabalho ainda ser pouco definida, surge uma especializacdo de fungdes e uma di-
visdo de classes, cuja classe dominante € formada pelos homens, que tém a fungdo
de cacar e lutar, e a classe trabalhadora abrange todas as mulheres, cujas funcoes
sao aquelas relativas a submissao e a subserviéncia, monétonas e rotineiras. A base
da honorabilidade nessa etapa € a agressao, e a consequéncia da emulacao foi,
de um lado, um modo de casamento fundado na coercao, e de outro, o habito da
propriedade da mulher, sendo ainda impossivel distinguir ambas as instituicoes.
A emulacgédo pecunidria € feita através da comparacao entre o possuidor da presa
honorifica e os seus companheiros de tribo menos capazes, e se prende a utilidade
da coisa apreendida, sendo o seu dono o guardido da honra do grupo.

Na cultura barbara intermediaria e pacifica, a propriedade se estendeu a es-
cravidao de outros cativos e dependentes, além das mulheres, desenvolvendo-se,
afinal, o casamento-propriedade a outras mulheres além das tomadas pelo inimi-
go. Passa a haver, entdo, uma divisao de classes entre a classe superior, formada
pelos homens, e a classe inferior, formada pelos escravos, dependentes e mulhe-
res. A base convencional da honorabilidade vem a ser a proeza e a eficiéncia pre-
datéria. A divisdo do trabalho, entéo, se distribui entre as ocupagdes honorificas,
que consistem naquelas atividades predatérias, que demonstram forca, coercao,
prepoténcia, decorrentes de rapina, competicao e agressao contra homens e ani-
mais, que significam proeza, dignidade e prestigio entre o grupo social, e as ocu-
pacoes produtivas, que sao aquelas que demandam regularidade e uniformidade,
tais como as tarefas manuais, industriais e de subsisténcia, e sdo consideradas in-
dignas, desagradaveis, humilhantes, tediosas e desonrosas pela comunidade.

O estagio de cultura barbara avancada, que € representado pelo feudalismo,
foi quando a classe ociosa foi instituida. Nesta, o conceito de propriedade se esten-
de da propriedade de mulheres para incluir a propriedade dos produtos de sua in-
dustria, resultando dai a propriedade das coisas, além da propriedade de pessoas.
O 6cio passa a ser, assim, a base convencional da honra e expressao econémica de
superioridade. Enquanto a classe ociosa é formada pelas classes nobres, sacerdo-
tais e seus respectivos agregados e realiza atividades intrinsecamente honorificas,
que sdo as nao industriais, tais como as ocupacoes governamentais, guerreiras,
religiosas e esportivas, a classe inferior é formada pela populacao plebeia, que re-
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aliza as atividades industriais, vistas como odiosas e indignas de um homem capaz.
Durante essa fase, passa-se a ver como igualmente prestigiosos até mesmo os ins-
trumentos e acessorios de guerra, tais como as armas e sua utilizacao, a fabricagcao
e o cuidado de armas e equipamentos guerreiros € de barcos de guerra, o0 manejo
e o cuidado de cavalos, caes e falcoes, o preparo de utensilios sagrados.

Na vida moderna, essa discriminacao persiste como preconceito corriqueiro,
o que é demonstrado pela habitual aversao por tarefas servis. A guerra, a politica,
0s rituais religiosos, a caga, os esportes e o0s espetaculos populares sdo tidos ainda
como intrinsecamente diferentes do trabalho necessario para a consecucao dos
meios materiais da vida.

Na moderna cultura industrial, a propriedade se torna uma instituicao hu-
mana sem relagdo com o minimo de subsisténcia. A classe ociosa € formada pelos
ricos e a classe inferior, pelos pobres. A base consuetudinéaria da dignidade, decén-
cia, honra, reputacao social e sucesso € a posse da riqueza e a consequente aqui-
sicdo de bens materiais, tanto por heranca quanto por esfor¢o préprio, enquanto
as atividades indignas sdo as servis, manuais e industriais. Os membros do grupo
social que ndo atingem o padrao de riqueza sofrem na estima de seus companhei-
ros e na sua propria estima, ja que o requisito da autossatisfacao é o respeito dos
outros. A propriedade de bens assume valor, ndo tanto como prova de sucesso,
mas como prova de prepoténcia do possuidor sobre os outros membros da comu-
nidade. A emulacao pecunidria passa a ser uma luta pela riqueza e pelo sucesso,
que se d& através da competicdo pelo aumento dos confortos da vida, principal-
mente pelo aumento dos confortos fisicos que o consumo de bens proporciona.
Em outras palavras, a propriedade de bens, como um troféu, se torna a Unica
prova evidente de realizacao heroica e notavel e de posicao social.

Veblen (1983, p. 19) explica a emulacdo pecuniéria nessa etapa da cultura
industrial da seguinte forma:

[...] hd uma tendéncia constante no sentido de fazer de cada padréo pe-
cunidrio o ponto de partida para um novo aumento de riqueza; 0 novo
padrao, por sua vez, produz um novo critério de suficiéncia e uma nova
classificacdo pecunidria em relacdo aos vizinhos. Relativamente a ques-
tdo ora discutida, o fim da acumulacéo de riquezas é sempre uma auto-
classificagdo do individuo em comparacdo com o resto da comunidade
no tocante a forga pecuniéria. O individuo normal, enquanto tal compa-
ragado lhe é distintamente desfavoravel, vive cronicamente descontente
com a propria situacao; logo que ele atinge o que pode chamar o pa-
drédo pecuniario médio da comunidade ou de sua classe na comunidade,
aquele descontentamento cronico se transforma num esfor¢o impacien-
te para se distanciar cada vez mais de tal padrdo. A comparacdo odiosa
entre os individuos nunca se torna tao favoravel a um deles, que este se
descuide de tentar colocar-se ainda mais alto relativamente a seus con-
correntes na luta pela honorabilidade pecuniéria.
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O Quadro 1 procura expor as cinco etapas mencionadas, resumindo seus
principais elementos e caracteristicas.

Quadro 1 - Etapas evolutivas da cultura de Veblen

Selvagem | Barbara pri- | Barbara in- Barbara
- o P Moderna
Etapa cultural pacifica | mitiva quase | termediaria avancada . .
P y P industrial
sedentaria pacifica pacifica feudal
Estende-se da
. . Propriedade de | propriedade de .
. Propriedade | Propriedade de p prop Propriedade
Propriedade . pessoas: escra- | mulheres para a
N privada mulheres do - de
privada L S vos, dependen- | propriedade dos
inexistente. inimigo. bens.
tese mulheres. | produtos de sua
industria.
Atividades pre-
datérias, que Trabalhos
exigem demons- que sugerem
tragdo de forga, - - Sucesso,
Ocupacgdes nao .
proeza, prepo- | SO mérito,
téncia, coercao industriais, tais decéncia
Ocupagdes Distinca rapina, & e(s;séé como governa- | a6’
dignas 1st(11n<f;_la9d p%li- corr)ltray }?gmens mentals, guer- | o cho
o 'ei' e d_ € animais, com reiras, religiosas soc?a]- p%sse
T pecializagdo de nimais, - iva al:
leiutmge_ao funcdes mascu- | Deticao:  gover- € esportivas. | 4 riqueza e
de unGoes | jinas (caca) ver- | namentais, guer- acumulacao
mexistente. | o - g Mininas | reiras, religiosas de bens.
(mondtonas e | € esportivas.
rotineiras). Trabalhos ma-
nuais, industriais
e de subsistén- Trabalhos Trabalhos
Ocupacoes . : ) . manuais,
indignas Cia, que exigem | manuais, servis Servis
assiduidade, | e industriais. . -
; . industriais.
uniformidade e
continuidade.
Inexisténcia Classe superior: | Classe ociosa:
de uma homens nobres, Classe
classe ociosa | Classe superior: das classes sacerdotes e ociosa:
Distincao de e de uma homens. superiores. agregados. ricos. Classe
classes atitude Classe inferior: | Classe inferior: Classe trabalhadora
espiritual que mulheres. escravos, trabalhadora inferior:
apoie essa dependentes e inferior: pobres.
instituicao. mulheres. plebeus.
Riqueza e
aquisicao
Colaboracao Proeza e } de bens
Base da honra | com o grupo Agressao. eficiéncia Ocio. materiais,
social. predatéria. por heranca
ou esforco
préprio.

Fonte: Elaboracdo prépria a partir de Veblen (1983).

Depois da analise das diferentes etapas evolutivas da cultura expostas por
Veblen, o préximo tépico parte para a explicacao vebleniana acerca da distingao

entre classes.
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2.1 Classe Ociosa versus Classe Trabalhadora

As classes pecunidrias inferiores, cujo meio para a aquisicao de bens € o traba-
lho produtivo, ndo podem evitar o trabalho, ndo sendo este visto como vergonhoso,
pelo menos entre essas classes. Pelo contrario, sendo o trabalho o seu padrao de
vida reconhecido e aceito, os individuos se orgulham de suas aptidoes para o traba-
lho produtivo, por ser essa a Unica forma de emulacao que lhes é possibilitada.

J& para as classes pecunidrias superiores, a tradicao da cultura predatéria
perdura até hoje, dado que o trabalho produtivo ainda é visto como indigno e
humilhante. Com a intensificagdo da discriminacéao social, essa ideia obteve uma
forca axiomaética que tornou sua vigéncia inquestionavel na sociedade ao longo do
tempo. Para essas classes, para obter e manter a estima de seu grupo social ndo é
necessario somente possuir riqueza ou poder, mas também que a posse dessa ri-
queza e desse poder esteja explicita aos outros, para servir como prova de riqueza
tanto para satisfazer aos outros quanto a si préprio.

Até o presente, os individuos tém em seus habitos mentais a ideia de conde-
nacao e desprezo aos ambientes populares, aos domicilios baratos e aos empregos
manuais e industriais, pois ndo seriam condizentes com uma vida espiritual eleva-
da. Dito em outros termos, Veblen (1983, p. 22) destaca que “[...] ttm os homens
ainda hoje um sentido ritualistico de imundicia ligado de modo fortissimo as ocu-
pacoes que, nos nossos habitos de pensamento, tém que ver com trabalhos vis”.

Por seu turno, uma vida de ociosidade € avistada como um ideal de beleza e
nobreza a ser seguido, sendo considerada convencionalmente nao apenas como a
melhor forma de evidenciar forca pecuniéria, forca superior e posicao social, mas
também como um requisito para a decéncia.

Na medida em que cresce a populacao e a cultura evolui de predatéria para
industrial, as autoridades instituidas e as normas que regulamentam a propriedade
ganham forma, tornando impossivel aos homens de espirito elevado e aos pobres
atingir a riqueza, nem através de apropriagdo, nem da industria, restando como
Ultima alternativa a privacao ou a mendicidade. Destarte, sempre que a inclinacdo
ao 6cio conspicuo se aproxima de um ambiente favoravel ao seu desenvolvimento,
instaura-se uma classe ociosa secunddaria espuria, conceituada por Veblen (1983, p.
24) como “[...] uma classe desprezivel e pobre que vive precariamente em descon-
forto e pobreza e que é moralmente incapaz de se ocupar de atividades lucrativas.”.

2.2 A Ociosidade Conspicua

O membro da classe ociosa ndo passa todo o seu tempo a vista dos outros,
visando demonstrar-lhes sua vida de 6cio honorifico. Ele, diversamente, gasta certa
parcela de seu tempo longe do publico e, por isso, se desdobra em manifestar de
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modo persuasivo aos espectadores seu costume de passar esse tempo desocupado.
Para demonstrar sua isengdo conspicua de todo trabalho util, utiliza meios indiretos,
tais como a exibicao dos servos que emprega, os bens resultantes de seu trabalho,
assim como outros meios imateriais, como, por exemplo, os talentos eruditos ou
artisticos, o conhecimento de idiomas em desuso, de ciéncias ocultas, das regras de
ortografia, sintaxe e prosédia, da musica e outras artes, da moda de vestuario, do
mobilidrio, de jogos, esportes e animais de raca, tais como caes e cavalos de corrida.
Contudo, o principal método de provar o 6cio, naqueles estagios de cultura em que
o 6cio conspicuo € mais utilizado, ou seja, em um regime de status, sao as regras da
educacao, da polidez, de decoro e cerimonial, dado o prestigio que sinalizam como
impressao de respeitabilidade pecunidria e de posicionamento social.

Esses codigos de etiqueta expressam uma relagcdo de status que simboliza o
dominio, de um lado, e a submissao, de outro, e sdo entendidos popularmente, até
os dias de hoje, como um traco integrante da dignidade humana, que tem uma
utilidade intrinseca e um carater sagrado. O fundamento econémico encontrado
na busca rigida pelo cumprimento de tais regras esta associado ao estagio cultural
barbaro primitivo e quase pacifico, devido ao carater honorifico do 6cio, no qual
héa o emprego de tempo e esfor¢co em atividade nao produtiva. Assim, conforme
atesta Veblen (1983, p. 26-27), “Os gostos refinados, as boas maneiras e os habitos
requintados de vida sdo sinal util de bom nascimento, porque a boa educacao
requer tempo, esforco e dinheiro, estando fora do alcance dos que tém todo o seu
tempo e energia ocupados com o trabalho”.

A presenca da vida ociosa em uma familia durante véarias geracoes conduz a
uma conformacao individual em relacao aos habitos de comportamento. Desse
modo, o écio conspicuo, do qual a etiqueta é uma ramificagao, se torna um processo
constante de esforgo pela busca do esnobismo, isto é, pelo requinte na conduta, por
um ensino do bom gosto e por uma sensibilidade nas decisdes e habitos de consumo.

A relacao de status presente no decoro revela o dominio da figura do senhor,
representante da classe ociosa mais alta, a qual ndo possui superiores e contém
poucos pecuniariamente iguais, € € quem determina as normas e os padroes de
comportamento econdmico e social que deve ser seguido pelas classes inferiores,
formada pelos seus criados e dependentes.

A posicao excepcional do senhor na sociedade exige a posse de uma quanti-
dade cada vez maior de servos domésticos especializados a sua disposicdo, que se
tornam um meio de ostentacao e de prazer por serem requisitos para o exercicio
de seu instinto de dominio. A quantidade cada vez maior de servos acarreta uma
diferenciacao de funcoes entre eles, o que os isenta cada vez mais de ocupacoes
produtivas. Assim, sua utilidade passa a ser somente a honrosa isencao de trabalho
produtivo, denominada de 6cio vicério, e o fato de essa isengdo conferir ao senhor
uma prova de riqueza supérflua, poder e capacidade de consumir improdutiva-
mente uma grande quantidade de servigos.
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Surge, assim, uma classe ociosa subsidiaria, denominada vicéria, que é com-
posta pelas esposas e os criados domésticos livres, cuja Ginica fungao é o 6cio vi-
cario em proveito da respeitabilidade pecuniaria da classe ociosa principal, ja que
determinado tempo e esforco é desperdicado conspicuamente em seu favor. Além
disso, a atitude de subserviéncia e a demonstracdo de que se foi devidamente
treinado para tal constituem os principais elementos da utilidade dos criados e os
principais dotes de uma boa esposa. O desempenho inadequado e sem o cum-
primento das normas da etiqueta indicam a incompeténcia, por parte do senhor,
de manter criados especialmente treinados ou esposas bem-educadas, denotando
sua falta de recursos suficientes para tal padrao de riqueza.

A classe ociosa principal se distingue, porém, da classe ociosa vicaria, pois,
enquanto, na primeira, o 6cio do senhor busca evitar qualquer tipo de trabalho,
aumentando seu préoprio bem-estar e opuléncia, na ultima, o 6cio é necessario e
obrigatdrio aos criados, tendo em vista ndo o seu proprio conforto, mas o do se-
nhor a quem sao subordinados.

Nos dias atuais, o 6cio abrange todos os membros da organizacao familiar, e
nao apenas o senhor. Assim, o emprego de criados domésticos € justificado pela
impossibilidade de os membros da familia executarem o trabalho doméstico ne-
cessario sem desconforto. Segundo o seu cddigo de etiqueta, dada a necessidade
moral de respeitabilidade pecuniéria, a familia necessita gastar seu tempo e esfor-
¢o em &cio conspicuo, seja em passeios, clubes, esportes, organizagoes filantrd-
picas, entre outros; € em consumo conspicuo de bens, como, por exemplo, em
moveis, vestudrios e refeicoes.

2.3 O Consumo Conspicuo

O padrao de vida de uma comunidade se origina do hébito de resposta a
determinado estimulo. Assim, o padrao habitual de vida que rege os estimulos
dos individuos na sociedade nao sao aqueles gastos de subsisténcia, que ja foram
alcangados, mas sim os gastos supérfluos, que se motivam pelo impulso da compe-
ticao, definida como o hébito de comparacao invejosa que desafia os individuos
a superar os outros membros de sua classe, assim como cada classe a superar a
classe imediatamente acima desta na hierarquia social. Esse dispéndio, denomina-
do consumo conspicuo, € o que concede decéncia, honra e respeitabilidade a um
individuo em relacdo aos outros componentes do grupo.

Cada classe social, a partir do instinto predatério, adquire o poder de definir
e controlar o padrdo de vida, as circunstancias econdmicas, as tradicoes e o grau
de maturidade espiritual que todas as classes inferiores deverao se adaptar e assu-
mir como atitudes, habitos e condutas dignas e honoraveis, servindo de exemplos
e normas de comportamento.
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Quanto mais antigos e arraigados pela sociedade forem os habitos, mais serao
inalteraveis, persistentes e dominantes, isto €, maior relutancia o individuo tera em
abandona-los. Além do tempo, também influem na continuidade e na dominancia
do habito as tendéncias espirituais e temperamentais herdadas pelos individuos.

Ap6s o instinto de autopreservacao da espécie, o instinto para a competi-
cao € o mais forte e imperante dos motivos econdmicos. Em uma comunidade
industrial, a referida propensao é manifesta na concorréncia pecuniéria através do
consumo conspicuo.

Visto que uma maior eficiéncia industrial permite a obtencao dos meios de
sobrevivéncia com maior facilidade, os esforcos se direcionarao ao gasto conspicuo,
e ndo a uma busca pelo conforto doméstico, pois este aspecto é considerado insig-
nificante perto da aceitagao social por parte dos observadores de sua ostentacao. A
norma que regula o consumo € uma exigéncia do consumo conspicuo, ou seja, do
dispéndio supérfluo destinado a ostentacao. Dessa maneira, a razdo do consumo é
um desejo de estar em conformidade com o habito consagrado e aceito pela comu-
nidade, visando escapar de comentarios criticos e desfavoraveis dos outros.

2.3.10 Cédigo de Conduta Estética e a Moda

Sob a lei seletiva do consumo conspicuo, hd um cédigo de regras de decén-
cia que rege o consumo, determinando a quantidade e a qualidade dos produtos
a serem comprados, geralmente supérfluos e de alto custo.

Em culturas industriais modernas, nas quais prevalece a lei da inviolabilidade
da instituicdo da propriedade privada, hd um outro habito mental decorrente: o
da busca pela riqueza visando a construcao de uma boa reputacao a partir do dis-
péndio conspicuo. Essa regra social intervém no senso dos individuos em relacao
ao dever, gosto, beleza, utilidade, devocao religiosa e ciéncia.

Em relacdo ao critério de opinido sobre a beleza intrinseca dos artigos de con-
sumo, em especial aqueles relacionados a moda de vestuario e de moéveis, tende-se,
de forma inconsciente, a confundir a beleza a superfluidade, ou seja, a considerar
um produto belo nao por seu valor de uso, mas pela onerosidade, emulagdo e des-
perdicio conspicuo que comunica aos outros. Dessa forma, a beleza é apenas um
instrumento para mascarar o prego elevado do bem consumido. Por ser um héabito
calcado no caréter honorifico, a regra do gosto se transforma em uma norma que
constrange, discrimina ou orienta seletivamente o comportamento dos individuos.

O consumo conspicuo com vistas a ostentacao e a emulacao é mais pratica-
do no setor de vestuario do que em qualquer outro setor de consumo. O cédigo
de conduta honorifica referente ao vestuario determina, para todas as camadas
sociais, os modelos, cores e matérias-primas que deverdo ser consumidos em de-
terminada temporada do ano. A pessoa que compra vestuario conspicuamente
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oneroso busca a aceitacao social e o sucesso pecuniario, dados pela conformidade
ao padrao de gostos adotado, sendo qualquer desvio dessa regra alvo de censura
e de descrédito pecuniario pelos outros.

Veblen (1983, p. 78) procura demonstrar esse cddigo de conduta do gosto
através de um exemplo pratico, que € a rejeicao do produto vulgar e a preferéncia
pelo mais dispendioso:

[...] todos achamos um artigo de vestuario de alto preco e feito a mao
preferivel, em questdes de beleza e utilidade, a uma imitacdo menos dis-
pendiosa do mesmo, por mais inteligentemente que o artigo espurio pos-
sa imitar o caro original; e o que ofende a nossa sensibilidade no artigo
espurio nao € o fato de ele ser inferior em sua forma ou cor, ou, de qual-
quer modo, em seu efeito visual. O objeto que nos repugna pode até ser
uma imitacao tao perfeita, ao ponto de desafiar o mais severo escrutinio;
todavia, nem bem a contratacdo € percebida, o seu valor estético, assim
como o seu valor comercial, declina precipitadamente.

Quem usa o vestuario da moda demonstra aos outros que tem a capacidade
de gastar livremente, sem necessitar ganhar a vida através de trabalho produtivo.
Para que atinja tal sugestao de 6cio, o traje devera ser limpo e novo, de maneira
que tenha uma aparéncia agradavel e elegante.

Tendo em conta a elegancia e a polidez demandadas a emulacéo, a utiliza-
cao habitual de barba, chapéu e bengala pelo homem pertencente a classe ociosa
esta diretamente relacionado a ideia de sua desnecessidade de trabalho produtivo.
Da mesma forma, o uniforme utilizado pelos criados domésticos requer também
a mesma desnecessaria ostentacao de gastos, a dependéncia servil e vicaria e o
desconforto de seus usuarios.

No entanto, a moda afeta sobretudo as mulheres, uma vez que seu papel era,
ao longo das fases culturais, o da servidao doméstica, da dependéncia econémica
e do consumo vicario da ociosidade do marido, sendo o uso de vestidos, corpetes,
chapéus largos e salto alto exemplos de vestimentas incOmodas que aumentam a
incapacidade para o trabalho, de forma que seja visivel aos observadores.

As condicdes de elegancia e de desconforto, porém, representam um fingi-
mento e uma futilidade tdo grandes que se tornam, com o tempo, estilos intole-
raveis pela sociedade, e, por conseguinte, busca-se o recurso da inovagao para
mudar o estilo vigente para outro igualmente ftil e intoleravel, fazendo com que
a moda se altere sucessivamente a cada estagao do ano. Acerca desse dinamismo
da moda, Veblen (1983, p. 81) ainda salienta: “A moda prevalecente transmite a
sensacao de que é bela. Isso em parte se deve ao alivio que ela proporciona por
ser diferente do que era antes, €, em parte, por ser bem-conceituada”.

Desse modo, permite-se concluir que o habito do consumo de vestuario é
conduzido por trés principios: o principio do dispéndio conspicuo, pela exigéncia
de que a roupa deve ter prego elevado; o principio de 6cio conspicuo, pela con-
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dicdo de desconforto e consequente incapacidade para o trabalho; e, por fim, o
principio de novidade, ligado ao motivo de exibicao, que demanda que o traje € o
estilo estejam na moda em vigéncia naquela estagéo.

A parte da classe ociosa que € isenta de trabalho industrial por mais de uma
geracao ja consegue ser suficientemente volumosa e capaz de impor e preservar
0 seu juizo sobre a preferéncia e o gosto dos bens a serem consumidos pela comu-
nidade. Seu intuito &, portanto, atribuir notoriedade e confirmacao social ao pos-
suidor de determinado bem oneroso, na medida em que causa uma comparagao
invejosa com os outros individuos do grupo que nao o desfrutam.

Quanto ao consumo de méveis, costuma-se dar prioridade aos trabalhados
manualmente, em detrimento aos feitos a maquina, devido ao seu alto custo de
producao e sua rusticidade que remete ao classicismo, ou seja, a veneragao aos
elementos arcaicos e obsoletos, caracteristicos da cultura predatéria.

Em relacao a beleza dos animais domésticos, costuma-se selecionar aqueles
que nao tém utilidade industrial, tais como aves de gaiola, gatos, caes e cavalos de
corrida. Por serem bens de consumo conspicuo, contém carater honorifico e sdo
considerados legitimamente belos, pelo alto preco e desperdicio que denotam.

Os cachorros sao os favoritos nesse sentido, dado que, além de nao servirem
para fins industriais, estdo associados a caga — ocupacao de instinto predatorio e
honorifico. Possuem forte inclinacdo para a subserviéncia, dependéncia e fideli-
dade ao seu dono e também evidenciam a dignidade implicita na ociosidade do
proprietério, na medida em que este lhe da atencéo.

Embora o cavalo de corrida nao se comporte com a mesma submissao apre-
sentada pelo cao, também nao fornece nenhuma serventia industrial ao dono,
além de exigir cuidados altamente custosos em sua manutencao. Desse modo,
seu consumo € eficaz na medida em que serve como instrumento de jogo, honra,
conspicuidade e emulagdo para com 0s outros.

No que toca ao ideal de beleza dos individuos, ha uma normativa na qual as
mulheres sdo apreciadas em relacdo a sua performance no 6cio vicario, cujo sinal é
representado por uma excessiva delicadeza e uma notavel incapacidade fisica e inu-
tilidade para o esforco ttil. Nesse sentido, determinados defeitos ou tragos patolégi-
cos da mulher, provocados inclusive artificialmente, sdo valorizados por reproduzi-
rem a ideia de que elas necessitam ser mantidas na ociosidade pelo seu proprietario
(marido), servindo de prova da forga pecuniéria deste, pela dispendiosidade no seu
sustento. Dentre esses tracos requisitados pelos homens, pode-se citar como exem-
plos a cinturinha de vespa que foi moda em culturas ocidentais por um longo perio-
do, assim como as deformagoes nos pés femininos admirados pela cultura oriental.

Em suma, o principio que regula a teoria estética esta inteiramente ligado ao
consumo de artigos caros, atingindo seus dois propositos: o de meio para ostenta-
¢oes e comparacoes invejosas e o de prova de habilitagdo para pagar, que fornece
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um carater honorifico e meritério ao dono e, inversamente, desaprova as merca-
dorias Gteis e de baixo prego e censura um estilo de vida ndo dispendioso, que insi-
nua uma certa inaptidao para o gasto supérfluo. Como consequéncia desse habito
arraigado na sociedade, os produtores direcionam seu foco na fabricacao de pro-
dutos cuja caracteristica preponderante € o refinamento emulativo e honorifico.

O principio de reputacdo com base no dispéndio conspicuo, na medida em que
cria julgamentos de valor acerca de varios aspectos, tais como econdmicos, morais,
estéticos e de respeitabilidade, € uma lei seletiva que testa a adequacao as exigéncias
dos individuos em um ambiente competitivo entre os demais habitos. Assim, quanto
mais esbanjadora seja a metodologia de vida ou o habito adotado, maior sera a proba-
bilidade de preservacao do individuo apto em relagao a essa norma seletiva.

2.4 InstituigSes e Individuos

O desenvolvimento das instituigoes e do carater humano seriam, ao mesmo
tempo, uma selecao natural dos habitos mentais mais aptos e um processo adap-
tativo compulsoério dos individuos a um meio ambiente que se altera de modo
gradual, devido ao progresso social e as transformacodes nas instituicoes.

Para Veblen (1983), as instituicOes seriam padrdes de vida e de relacionamen-
tos sociais decorrentes de um processo de selecao e de adaptagdo que molda os
tipos predominantes de habitos mentais, acdes, comportamentos, opinides, habi-
lidades e propensdes espirituais. Visto que mudam e se desenvolvem, conduzem a
uma imediata eleicdo daqueles individuos munidos de temperamento mais apto e
apropriado e a uma consecutiva adaptacdo do temperamento do individuo e seus
hébitos ao ambiente que se altera, sob pressao das novas circunstancias, que ja nao
admitem tais habitos considerados ultrapassados, €, consequentemente, da constru-
cédo de novas instituicoes. A vista disso, de acordo com Veblen (1983, p. 88):

As instituicoes tém de mudar com a mudanga das circunstancias, uma
vez que € de natureza do seu método habitual corresponder aos estimu-
los que essas circunstancias variaveis lhes proporcionam. O desenvol-
vimento dessas instituicoes é o préprio desenvolvimento da sociedade.

A conjuntura vigente, que inclui as instituicoes validas em determinada épo-
ca, oportunizara, mediante o referido processo seletivo e coercitivo, a sobrevi-
véncia e a predominancia de determinado tipo de caréater, habito ou opinidao do
passado em detrimento de outro. O tipo humano escolhido para permanecer e,
apés, construir as instituicdes herdadas do passado ajustara essas instituicoes em
sua conformidade. Porém, ao mesmo tempo que hd a selecao dos tipos de carater
e de habitos de pensamento, também ocorre um processo de adaptacao seletiva
entre habitos mentais e aptidoes peculiares daqueles tipos étnicos predominantes.
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Conforme o préprio autor enfatiza (VEBLEN, 1983, p. 88): “As instituicdes sdo o
produto de processos passados, adaptados a circunstancias passadas, €, por conse-
guinte nunca estao em pleno acordo com as exigéncias do presente”.

Por consequéncia, as instituicoes vigentes sdo, essencialmente, psicologica-
mente conservadoras e inerciais, visto que tendem a perdurar continuamente, até
que um novo cendrio os force a mudar, de acordo com as novas exigéncias. E im-
portante salientar, contudo, que esse reajustamento se da pela reacao a uma pres-
sdo externa e com relutancia, sob a coercdo da nova circunstancia, que tornou o
paradigma passado insustentavel.

O reajuste das instituicdes habituais em relacdo a um ambiente modificado
é realizado, entao, pela reacdo a uma pressao externa. A partir dessas evolucoes
e adaptacoes mentais, a estrutura social também se ajusta e se desenvolve pro-
gressivamente, uma vez que as relagoes externas ficam suscetiveis as alteragoes
processadas nas relacoes internas. Dessa forma, Veblen (1983, p. 88) afirma que:

[...] o ambiente, a situacao, as exigéncias da vida que obrigam a adapta-
cédo e ao exercicio da selecdo mudam de dia para dia; e cada sucessiva
situagdo da comunidade tende por sua vez para o arcaismo, nem bem
foi adotada. Um passo rumo ao desenvolvimento ja por si constitui uma
mudanca de situagdo a exigir uma nova adaptagao; torna-se, com efeito,
um ponto de partida para um novo passo rumo ao ajustamento, € assim
por diante, interminavelmente.

O método de vida acolhido por determinado grupo social é dado por um
consenso de posicionamentos preservados pela comunidade no tocante ao que é
correto, benéfico, propicio, adequado ou bonito na vida humana. No que tange
aos modelos especificos de comportamento, determinada norma se mantém em
vigor apenas quando possui a sustentacao do habito ou da aptidao, que servem de
base e critério para seu desdobramento.

Dessa forma, a classe que tendera a impor seus hébitos, opinides, interesses
e esquema de vida ao ambiente em transformagédo e, ao mesmo tempo, busca-
ra retardar o processo de mutacao social, € a classe ociosa mais alta. Através de
seu conservadorismo, essa classe se mantém privilegiada e amparada pelas forcas
econdmicas que orientam as transformacoes e o reajustamento das instituicoes.
Assim, qualquer mudanca sobre o que é bom ou correto na vida humana somente
se faz de forma tardia, ndo apenas porque estard em desacordo com o posiciona-
mento arcaico da classe ociosa, mas também porque o retrocesso de determinado
conceito ao qual o ser humano ja se acostumou € mais simples de suceder do que
0 processo seletivo e adaptativo.

Além disso, as exigéncias econdmicas da comunidade nao recaem sobre 0s
integrantes da classe ociosa, ou seja, esta nao tende a ser coagida, constrangida ou
obrigada a alterar seus habitos mentais ou suas opinides a respeito do mundo para
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adapté-las a nova ordem social existente, renovada por inovagoes sociais, tecnolé-
gicas ou industriais, dado que nao pertence a comunidade industrial. Portanto, tal
como destaca Veblen (1983, p. 91): “O papel da classe ociosa na evolucao social
consiste em retardar o0 movimento e conservar o que € obsoleto”.

Durante o reajustamento do padrao de vida, as novas condicoes ambientais
podem ser capazes até de favorecer a vida do grupo como um todo, mas poderao
desfavorecer a qualidade da vida de alguns individuos da comunidade. Geralmen-
te, os individuos que necessitam de uma mudanca de habitos e relagdes sociais
sentem a disparidade entre a metodologia de vida tradicional a qual se habituou e
aquela metodologia requisitada mais recentemente. Por conta disso, sdo 0s mem-
bros do grupo que possuem maior motivagao para reconstruir o esquema atual de
vida e, simultaneamente, sao os mais facilmente convencidos a aceitar 0s novos
métodos habituais impostos. A pressao ou forca constrangedora empregada pelo
ambiente sobre o grupo social, que beneficia o reajuste das instituicoes, se choca
com os componentes desse grupo através de imposicoes econdmicas exdgenas,
que tomam a forma de pressdes pecuniarias.

As maiores tendéncias a reversao que os homens da atualidade possuem
sdo as inclinagoes a atitude predatoria, proveniente da fase cultural barbara, e ao
relacionamento de dominio e subserviéncia pessoal, oriundo da etapa quase paci-
fica. Isso se da porque esses dois estagios culturais tiveram uma longa duracao na
histéria de todas as etnias que formaram as populacdes da cultura ocidental, cau-
sando uma maior facilidade de persisténcia dos tracos psicol6gicos dominantes de
ambos, influindo na construcao dos habitos mentais desenvolvidos recentemente.

No momento em que ocorre um cambio que atinge apenas um pequeno
aspecto no plano convencional de vida, o consequente desarranjo pode nao im-
pactar tanto sobre a comunidade como um todo, podendo até mesmo passar
despercebido. Porém, no caso de uma reforma mais radical nas instituicoes con-
vencionais vigentes, a remodelacao necessaria serd mais relevante e mais pertur-
badora na ordem social, sofrendo, consequentemente, mais incerteza, resisténcia
e insatisfacdo por parte das classes afetadas, por conta da aversao a mudanca, ao
incébmodo e ao esforco, decorrentes da necessidade de readequacao a héabitos
mentais completamente estranhos aos consagrados até entao.

Dado que o processo de reestruturacao da ordem vigente exige esforco e gasto
de energia maior do que a necessaria pela luta diaria pela sobrevivéncia, as classes
industriais mais pobres possuem dificuldade em empenhar-se a esse reajustamento,
tendendo a ser conservadoras e convergindo com os interesses dos membros da
classe ociosa, que possuem mais condi¢cdes para suprimir as possiveis manifestacoes
de mudanca, dada a sua preferéncia pela manutencao da teoria de vida ja aceita.

Mais do que isso, a propria desigualdade social constitui um obstaculo a qual-
quer inovacao ou desenvolvimento cultural, visto que a classe ociosa age para
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tornar o comportamento das classes baixas mais conservador, ao ponto de privar-
-lhes os meios de sustento e, consequentemente, sua energia e poder de consumo,
incapacitando-as para a adogdo dos novos habitos.

Ademais, através do exemplo e do preconceito de classe, consegue manter sua
situagao privilegiada e seus interesses materiais, assim como implantar as normas
de respeitabilidade pecunidria e a pratica do consumo conspicuo, formulando um
padrao de decéncia na qual todos deveriam seguir, sob pena de sofrer preconceito.

A instituicdo da classe ociosa, portanto, impossibilita o progresso social e cul-
tural mediante os seguintes instrumentos: a) a inércia da propria classe; b) o exem-
plo normativo de respeitabilidade pecuniéria; c) a presenga do consumo conspicuo
como padrao de decéncia; d) o conservantismo; €) 0 preconceito e a censura a
mudanca dos hébitos mentais; f) a distribuicao de renda desigual; g) e, por fim, o
retardamento das mutagdes ambientais, em contraposicao a lei de selecao natural,
e a consequente perpetuacao das instituicdes pecunidrias, arcaicas e ultrapassadas.

Visto sob um prisma evoluciondrio, as nocoes de “certo” e “errado” expres-
sam uma concordancia ou uma discordancia em relacdo ao processo de selecdo
evolucionario, dividindo a estrutura econdémica e social em duas espécies: as ins-
tituicoes de aquisigdo, exploragdo, indole conservadora, pecuniéria, predatdria e
parasitaria a servico do interesse econdmico invejoso e as instituicoes de produ-
cao, utilidade e industriais a servico do interesse econdmico nao invejoso.

As instituicoes da primeira espécie sdo aquelas desenvolvidas pela classe
ociosa dominante, enquanto as UGltimas sao as pertencentes as classes industriais
dominadas, que, em geral, ndo costumam ser reconhecidas como instituicoes pro-
priamente ditas, j& que a legislacdo e as normas convencionais tendem a se desen-
volver em prol da classe ociosa. Na pratica, isso pode ser demonstrado através das
leis que defendem e regulam a propriedade privada, a execucao dos contratos, as
operacoes financeiras, crediticias e bancérias, os direitos adquiridos, as faléncias,
os acordos sindicais, as relagdes trabalhistas e os impostos, as quais tendem sempre
a favorecer as classes abastadas em detrimento das classes mais baixas, visando a
preservacao do esquema social e do processo industrial vigentes e, consequente-
mente, uma exploragao pacifica e ordenada (VEBLEN, 1983).

2.5 A Formagdio da Classe Ociosa

A manifestacao mais imediata do tipo humano arcaico da fase predatéria é o
hébito marcial, ou seja, a propensao do homem para a luta e a agressao, que, den-
tro de um contexto de coletividade, também pode ser denominada de patriotismo.

Tanto a classe ociosa hereditaria quanto a classe inferior dos delinquentes
possuem esse habito belicoso. Em comunidades modernas com avancado desen-
volvimento industrial, o habito marcial acabou entrando em caducidade, dado
que o espirito predatério ndo se firmou entre as classes industriais.
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Paises mais novos, cuja classe ociosa ganhou novos acréscimos, costumam
apresentar menor habito marcial do que os paises mais antigos, cuja classe ociosa
é formada por linhagens mais antigas, com inclinacdes mais aristocréaticas.

O espirito marcial também se expressa através da instituicdo do duelo, que é
um recurso utilizado habitualmente e exclusivamente pela classe ociosa para uma
luta como resolucao universal para diferencas de opiniao, como defesa da boa repu-
tacao ou afirmacao de varonilidade. Somente o cavalheiro da classe ociosa superior
e o delinquente da classe ociosa espuria recorrem a esse instrumento, sendo que
0 homem comum apenas tem luta por causa de alguma irritacdo momentanea ou
exaltacdo alcodlica, utilizando formas mais simples do instinto de autoafirmacao.

Os individuos que, em sua evolugdo espiritual, chegam ao estado adulto,
passam, através de uma fase arcaica temporaria, ao nivel espiritual permanente.
O delinquente e o cavalheiro, por sua vez, tiveram seu desenvolvimento espiritual
interrompido, ou seja, ainda ndo se tornaram adultos efetivamente, guardando
tracos imaturos e predatérios, bem como uma inclinacdo para a ferocidade emu-
lativa tipica dos adolescentes.

A propensao para a emulacao predatdria ou instinto de esportividade é de-
rivado do instinto primordial de artesanato, porém mais instavel que este. As ativi-
dades esportivas, tais como o pugilismo, as touradas, o atletismo, a cacga, a pesca,
o iatismo e os jogos de habilidade, que exigem do individuo a competitividade, a
astlcia e a agressao, tém esse mesmo carater de ferocidade emulativa, cujo ob-
jetivo é obter reputacdo de proeza. Os individuos que possuem essa tendéncia
para a esportividade tém também um temperamento juvenil de quem obteve um
desenvolvimento moral interrompido, e por isso € perceptivel a presenca do “faz
de conta” e da natureza histridbnica em todas essas atividades esportivas.

Por ser uma atividade honrosa herdada da cultura predatéria, os esportes, a
caca e a pesca restaram como Unicas formas habituais e tradicionais de recreagao
ao ar livre a receberem total aprovacao honorifica, devido a satisfagdo de dois
requisitos: pela nocao de futilidade no dispéndio conspicuo que transmite e pela
nocao de propdsito fornecida pelo instinto de artesanato.

As competicoes esportivas modernas constituem um processo de autoafir-
macao fundamentado naquelas caracteristicas da natureza predatéria do homem.
O futebol é um exemplo de jogo esportivo que requer continuo treinamento, dili-
gente apuracéo e disciplina como forma de intensificar as habilidades e aptidoes
que podem entrar em obsolescéncia através da domesticacdo. O adestramento
necessario a esse tipo de esporte, portanto, nao apenas melhora o carater moral,
a autoconfianga, o espirito varonil, o fisico do competidor e a solidariedade de cla,
mas principalmente recupera e exacerba os tragos do carater barbaro, violento e
de esperteza, que servem a autoconservacgao e a integridade da vida do individuo
em um ambito predatério. Contudo, embora sejam elementos essenciais para a
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vida do homem competitivo, ndo possuem utilidade a comunidade, exceto em
relacao ao relacionamento hostil perante outras comunidades.

Apesar de haver um sentimento popular defensor dos esportes, ha também
uma necessidade de legitimar tal sentimento mediante a demonstragcdo de que a
sociedade costuma insistir na ideia de que os esportes permitem um habito mental
atil ao trabalho industrial e ndo emulativo, embora exprimam um temperamento
predatério, invejoso, socialmente desintegrante e inttil as atividades industriais.

Nos paises ocidentais modernos, os jogos atléticos estdo presentes inclusive
nas comunidades industriais, mas nelas servem somente como uma mera recre-
acao eventual, ndo chegando ao ponto de cultivar o habito esportivo como ele-
mento dominante na formacao dos habitos mentais dessas comunidades. Todavia,
quando membros da classe industrial passam a acumular riqueza, a isentar-se do
trabalho e, consequentemente, a compor a classe ociosa, costumam se dedicar
mais aos esportes e a intensificar seu espirito de esportividade.

Os héabitos mentais populares dominados pelo carater predatdrio afetam lar-
gamente o padrao de vida econémica coletiva, assim como o seu grau de ajusta-
mento ao ambiente. As duas formas de expressdo que a proeza toma na vida do
homem béarbaro, a forca e a fraude, estdo presentes nas guerras modernas, nas
ocupacoes pecunidrias, nos esportes e nos jogos. Ambas aptiddes sdo constante-
mente preservadas e impulsionadas pelo espirito esportivo, dado que a estratégia e
a asttcia tendem a evoluir para a esperteza, a chicana, a falsidade e a intimidacéao.

Os recursos barbaros da fraude e da truculéncia denotam o predominio de um
hébito mental mesquinhamente egoista, dada a pratica de desconsideracdo pelos inte-
resses alheios, sob o pretexto da conformidade com a lei ou o costume. Ambas carac-
teristicas possuem um elevado valor estético e sdo motivadas pela cultura pecuniaria,
mas nenhuma delas contém alguma utilidade para a finalidade da vida coletiva.

O héabito mental de crenca na sorte € um traco subsidiario do estagio cultu-
ral barbaro, que decorre dos instintos predatério, emulativo e de artesanato e se
manifesta no &mbito da predisposicao para o hébito esportivo, 0 jogo e as apostas.
Esse senso de probabilidade e sorte, que abrange qualquer jogo de azar ou habili-
dade, compreende duas fases distintas de um mesmo habito mental fundamental.

Na primeira fase, mais arcaica, se introduz — a partir da crenca animistica,
instintiva e teleoldgica de relacdes — objetos ou situacdes aos quais se costuma atri-
buir uma causa pessoal a fendmenos incompreensiveis, confusos ou imprevistos.
Nessa etapa, o individuo se apega psicologicamente a talismas, amuletos, masco-
tes, ou outros simbolos, que, para ele, por meio de uma méao invisivel de indole
espiritual ou sobrenatural, auxiliam positivamente no resultado do jogo.

A segunda fase, mais tardia e mais altamente integrada, ocorre por inter-
médio da explicacdo dos fatos e fendmenos incompreensiveis baseada em uma
personificacdo antropomorfica. Essa fase é caracterizada por ser um traco arcaico,
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sob o qual o apostador especula sobre o resultado das competigdes de forga ou ha-
bilidade, através de seu desejo de aumentar sua torcida, seu lucro ou seu prestigio
em relacdo a perda pecunidria humilhante do apostador perdedor.

Sendo, portanto, um hébito ignorante, egoista e de comparacao invejosa,
tem um valor econdmico direto e contribui para a utilidade do agente industrial e
para o consequente impedimento da eficiéncia econdmica em uma etapa cultural
moderna, na medida em que vai no sentido inverso ao processo industrial, que é
um processo de causacao quantitativa.

O hébito mental de devogéo atinge o seu maior desenvolvimento em uma
cultura relativamente arcaica, de cultura quase pacifica, por expressar um habito
arcaico de status pessoal, tipico do modo de vida predatério. Essa relacao de do-
minio e subserviéncia se adéqua ao regime de status, mas nao ao industrial da atu-
alidade, ou seja, esse habito se conserva mais nas classes nas quais a vida cotidiana
€ mais conservadora e mais distante das atividades industriais. Em contrapartida,
naquelas classes em que ha maior contato com os modernos processos industriais
e cujos habitos de pensamento estdo sujeitos a uma forga obrigatéria de necessida-
des tecnoldgicas, o habito mental de devocao estd em obsolescéncia.

Concomitantemente, esse habito ganha mais forca nas classes das modernas
comunidades cuja acumulacao de riqueza e ociosidade crescem em maior grau.
Nelas, a instituicdo de uma classe ociosa atua para preservar ou, até mesmo, re-
cuperar o tipo humano de natureza arcaica que a sociedade industrial procurou
extinguir através da evolucao cultural.

O consumo devoto se relaciona ao consumo vicario, dado que se baseia no
principio da respeitabilidade pecuniaria do consumo conspicuo. O traje sacerdo-
tal, 0s santuarios e os acessorios sagrados costumam ser elaborados e ornamen-
tados de forma a transmitir a ideia de abundancia, grandeza e alto dispéndio. No
entanto, sua estrutura nao deve oferecer, pelo menos aparentemente, conforto
fisico aos seus devotos, que sao seus consumidores vicarios. Os rituais tendem a
ser repetitivos e rapidos, ndo devendo indicar destreza. O ideal divino, que é co-
mumente aceito pela sociedade, é calcado pelo senso de beleza e de dignidade da
populagéo, ou seja, tanto a divindade cultuada quanto os sacerdotes que realizam
o culto sdo idealizados como seres habitualmente ociosos, cujo tempo e esforco
devem ser gastos em ocupacgoOes ndo industriais, dado que qualquer traco indus-
trial denota pecado. A postura do sacerdote, além de ociosa, costuma ser distante,
superficial e sem conotacao sexual.

3 Consideracdes Finais

Este artigo teve como objetivo central apresentar a Teoria da Classe Ociosa,
desenvolvida pelo institucionalista Thorstein Veblen. Assim, foram apresentadas
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suas nocoes evolucionérias de cultura, instintos, hébitos mentais e instituicoes, as
quais reinem individuos e sociedade em uma anélise simultaneamente micro e
macroecondmica, que combina aspectos da histéria econdmica com o evolucio-
nismo de Charles Darwin, aplicados as instituicoes.

Em relacao as conjecturas levantadas por Veblen (1983), verificou-se que
a histéria da evolugcdo do homem € dividida em cinco estagios culturais, que sao
descritos como: a) estagio cultural selvagem, que se constitui no estagio cultural
mais primitivo, pertencente ao homem selvagem, integrado por grupos diminutos
e pobres, pacificos e sedentdrios, de estrutura simples e arcaica, cuja economia
néo tem a propriedade como trago marcante, sendo seus membros incapazes de
resistir a ataques de outros povos; b) estagio cultural barbaro primitivo, que se ca-
racteriza por ser uma sociedade quase pacifica, na qual a propriedade de mulhe-
res do inimigo € utilizada como instrumento emulativo, e que divide a sociedade
em funcoes femininas e masculinas; ¢) estagio cultural barbaro intermediario, que
se qualifica por uma cultura pacifica, na qual a propriedade se estende para a pro-
priedade de pessoas, incluindo ndo sé as mulheres, mas também os dependentes
e 0s escravos, e as ocupacoes se dividem entre honorificas (ociosas) e indignas
(trabalhosas, monétonas e frequentes); d) estagio cultural avancado ou feudal,
com a propriedade de bens, na qual aparece a distingdo entre uma classe ociosa
(composta por nobres, sacerdotes e agregados), que se ocupa de atividades ndo
industriais, e uma classe inferior (formada por plebeus), que tem funcoes estrita-
mente industriais, manuais ou servis; e €) moderna comunidade industrial, que
divide a sociedade entre classe ociosa (formada por ricos) e classe trabalhadora
vista como inferior (composta pela populacao pobre), cujo mecanismo emulativo
€ ariqueza, o sucesso e a acumulacao consumista de bens materiais.

Em seguida, esclareceu-se de que forma surge a distincdo entre uma classe
ociosa e uma classe trabalhadora; a manutencdo de uma situacao de discrimina-
cédo e desprezo social, por parte da classe ociosa, partindo-se da ideia de que o
trabalho produtivo € vil, humilhante e indigno, ndo sendo condizente com uma
vida espiritual elevada; que a posse de riqueza e poder, evidenciada aos outros
em forma de ociosidade conspicua, € um ideal de nobreza e beleza a ser almejado
pelos individuos decentes, a fim de se obter posicao social de status; que, através
da procura continua por riqueza e status pela classe mais pobre, surge uma classe
ociosa secundaria espuria, que acaba se vendo na mendicidade e na marginali-
dade da sociedade; que as principais formas de demonstrar 6cio conspicuo, para
receber prestigio e respeitabilidade pecuniaria da sociedade, sao as normas de eti-
queta e decoro, o exercicio de talentos eruditos ou artisticos, 0 conhecimento de
idiomas em desuso, de ciéncias ocultas, das regras de ortografia, sintaxe e prosédia
corretas, da musica e outras artes, da moda de vestuario, do mobiliario, de jogos,
esportes e animais de raga, como cées e cavalos de corrida; que os individuos
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da classe ociosa se motivam pelo instinto de competicao, sob os quais precisam
demonstrar consumo conspicuo, ou seja, ostentar o consumo supérfluo de bens
nao produtivos e, a0 mesmo tempo, ter o poder de definir e influenciar as tendén-
cias da moda e as regras habituais do padrao de vida vigente de todas as classes
inferiores, o que pode ser melhor exemplificado pelo consumo de vestuério e o
c6digo de comportamento estético; que, semelhantemente a selecao natural suge-
rida por Charles Darwin, as instituicoes e os instintos humanos evoluem através de
uma selecao natural dos habitos mentais mais aptos e de um processo cumulativo,
adaptativo e obrigatério dos individuos a um meio ambiente que muda gradual-
mente, por meio do progresso social e das mudancgas institucionais; e, por fim, que
os habitos mentais marciais, esportista, de crenga na sorte e de devogao religiosa,
provenientes do instinto predatério do homem, tendem a se preservar ao longo
da evolugcdo humana por meio do patriotismo, da propensao para as guerras, do
duelo, da pratica de esportes, de jogos de azar ou de habilidade, das crencas ani-
mistica e antropomorfica e da pratica de cultos religiosos.

Ap6s esse aprofundamento tedrico acerca da tematica vebleniana, conse-
gue-se compreender a razao pela qual as sociedades erigem instituicoes hierarqui-
cas e desiguais como reflexo dos habitos mentais e das escolhas culturais, morais e
comportamentais de seus préprios individuos, j& que decorrem de padroes socio-
culturais historicamente constituidos.
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