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Resumo: O objetivo principal do presente trabalho é analisar o comércio intrain-
dustrial (CII) entre o Brasil e os paises da OCDE, no periodo compreendido de
2000 a 2009. Especificamente, pretende-se decompor o comércio intraindustrial
(CII) bilateral e analisar os seus determinantes. Os principais resultados encontra-
dos foram: os Estados Unidos e o México sao os paises da OCDE que possuem o
maior volume e indice de comércio intraindustrial (CII) com o Brasil, respectiva-
mente. Ademais, verificou-se que, em todas as relacoes bilaterais, 0 comércio in-
traindustrial vertical (CIIV) é superior ao comércio intraindustrial horizontal (CIIH),
em que os produtos exportados pelo Brasil possuem qualidade inferior a dos pro-
dutos importados. Apds a decomposicao do comércio intraindustrial (CII), partiu-
-se para a analise empirica dos seus determinantes. Conforme o resultado obtido
a partir do método de efeitos aleatorios, verificou-se que, a 10% de significancia,
a diferenca na dotacao de fatores (em termos da razao capital/trabalho) tem um
impacto positivo sobre o comércio intraindustrial vertical bilateral, corroborando a
hipétese central do modelo de Falvey e Kierzkowski (1987).

Palavras-chave: Comércio intraindustrial. Diferenciacao de produtos. Painel de
dados.

Abstract: The main goal of this paper is to analyze the intra-industry trade betwe-
en Brazil and OECD countries for the period 2000 — 2009. Specifically, it is intended
to decompose the intra-industry bilateral trade (CII) and find its determinants. The
main results showed that the USA and Mexico have the largest volume and index
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of CII with Brazil, respectively. Additionally, it was found that the vertical intra-in-
dustry trade (CIIV) is larger than the horizontal intra-industry trade (CIIH), where
the Brazilian exports are mainly based on lower quality goods than imports. The
econometric approach to investigate the main determinants of the CIIV was based
on the theoretical model from Falvey and Kierzkowski (1987), through panel data
econometrics. According to the results from the Random Effects estimations, with
a 10 % statistical significance, the coefficient for endowments differences (in terms
of capital/labor ratio) has a positive effect on vertical intra-industry bilateral trade,
which corroborates the main hypothesis of the Falvey and Kierzkowski (1987) mo-
del.
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1 Introdugdo

Conforme a literatura (GREENAWAY; HINE; MILNER, 1994), os fluxos co-
merciais sao divididos em dois distintos padroes: comércio interindustrial € comér-
cio intraindustrial. Entende-se por comércio interindustrial uma situacao em que
dois parceiros comerciais trocam produtos de diferentes categorias industriais. Ja
0 comércio intraindustrial ocorre quando os parceiros comerciais trocam simulta-
neamente produtos de uma mesma categoria industrial, ou seja, esse tipo de co-
mércio se constitui em uma medida de similaridade da pauta de exportacao entre
dois parceiros comerciais.

Caso essa similaridade ocorra em produtos horizontalmente diferenciados
(diferenciados em variedade), o comércio intraindustrial sera entendido como ho-
rizontal (CIIH). Ja na situacao em que a similaridade ocorre em produtos vertical-
mente diferenciados (diferenciados por qualidade), o referido padrao de comércio
sera entendido como vertical (CIIV). Em tese, o comércio intraindustrial horizontal
(CIIH) deve ocorrer principalmente entre parceiros comerciais com semelhantes
niveis de renda, ao passo que o comércio intraindustrial vertical (CIIV) deve ocor-
rer entre paises com distintos niveis de renda (EKANAYAKE et al., 2007).

Zhang, Van Witteloostuijn e Zhou (2005) aponta que na literatura interna-
cional os estudos sobre o tema comércio intraindustrial sao divididos em trés fa-
ses. Na primeira, que corresponde aos anos 60 e 70, os estudos se concentraram
sobretudo na identificacao desse padrao de comércio e no desenvolvimento dos
métodos de mensuracao. Na segunda fase, que corresponde ao periodo dos anos
80, a agenda de pesquisa se concentrou principalmente no desenvolvimento dos
modelos tedricos. Na terceira fase, dos anos 90 em diante, as pesquisas voltaram-
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-se para a decomposicao do comércio intraindustrial e para a analise dos seus
determinantes. Particularmente, o presente artigo se enquadra na terceira fase.

A importancia de decompor o comércio intraindustrial esta relacionada ao
fato de que o comércio intraindustrial horizontal (CIIH) e o vertical (CIIV) possuem
distintos arcaboucos teéricos. O comércio intraindustrial horizontal (CIIH) é expli-
cado a partir da nova teoria de comércio internacional (KRUGMAN, 1981, 1980,
1979; LANCASTER, 1980; HELPMAN; KRUGMAN, 1985), que explica esse padrao
de comércio a partir de modelos que admitem competicao monopolistica, dife-
renciacao horizontal de produtos e retornos crescentes de escala. J& o comércio
intraindustrial vertical (CIIV) é explicado a partir das tradicionais teorias de comér-
cio internacional, que explicam esse padrao de comércio a partir das vantagens
comparativas dos paises (FALVEY, 1981; FALVEY; KIERZKOWSKI, 1987; FLAM;
HELPMAN, 1987).

Sob o ponto de vista empirico, Gullstrand (2000) aponta que a formulacao
de um modelo econométrico que utilize como variavel dependente a magnitude
total de comércio intraindustrial, provavelmente, enfrentara problemas de varia-
veis omitidas. Isso porque, como salientado anteriormente, 0 comércio intraindus-
trial horizontal e o vertical estao relacionados a diferentes arcaboucgos tedéricos e,
sendo assim, devem possuir distintos determinantes. Na literatura internacional,
sao varios os trabalhos que objetivam analisar os determinantes do comércio in-
traindustrial horizontal e do vertical, entre os quais podemos destacar: Greenaway;,
Hine e Milner (1994), Durkin e Krygier (2000), Blanes e Martin (2000), Martin e
Orts (2002), Crespo e Fontoura (2004), Zhang, Van Witteloostuijn e Zhou (2005),
Baleix e Egidio (2005), Ekanayake et al. (2007) e Jansen e Lithje (2009).

Especificamente para o Brasil, os estudos sobre o comércio intraindustrial
emergiram na literatura no final dos anos 80. Lerda (1988' apud VASCONCELQOS,
2003) calcula o comércio intraindustrial entre o Brasil e o resto do mundo e entre
o Brasil e a Argentina no periodo entre 1981 a 1985. O estudo compreendeu todos
os setores manufaturados. Nesse caso, verificou-se que a participacao do comér-
cio intraindustrial, em relacao ao comércio total de produtos manufaturados, foi
de 46% (em 1985), entre o Brasil e o resto do mundo, e de 35% (em 1985) entre o
Brasil e a Argentina.

Hidalgo (1993) mensura o comércio intraindustrial entre o Brasil e o resto do
mundo para o periodo compreendido entre 1978 e 1987. Os resultados eviden-
cilam que a participacao do comércio intraindustrial em relacao ao comeércio total
variou entre 30% a 40% durante o periodo analisado. Ademais, no mesmo traba-
lho, o autor avaliou os determinantes do comércio intraindustrial. Nesse caso, as

! LERDA, S. S. Comércio internacional intra-industrial: aspectos tedricos e algumas evidéncias, com
aplicacao ao caso brasileiro. 1988. 171 f. Dissertacao (Mestrado em Economia) — Universidade de
Brasilia, Brasilia, DF, 1988.
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variaveis que mais explicaram esse tipo de comércio foram: tamanho de mercado,
média das rendas per capita e desigualdade da renda per capita entre os paises.

Machado e Markwald (1997) analisam em que medida a criacao do Mer-
cosul contribuiu para o incremento do comércio intraindustrial entre o Brasil e a
Argentina durante o periodo de 1990 a 1996. A principal conclusao foi a de que a
implementacao do Mercosul intensificou as trocas intraindustriais bilaterais. Nessa
mesma linha, Vasconcelos (2003) avaliou a contribuicao do comércio intraindus-
trial para o crescimento do fluxo comercial brasileiro intramercosul no periodo
1990 a 1998.

Vasconcelos (2003) analisou o comércio intraindustrial entre o Brasil e o Mer-
cosul no periodo compreendido entre 1990 e 1998 e, adicionalmente, verificou
qual a importancia desse padrao de comércio para o crescimento do comércio
total. Nesse trabalho verificou-se que as trocas intraindustriais entre o Brasil e o
Mercosul oscilaram entre 48% a 64% entre 1990 e 1998. Além disso, se observou
que, no periodo compreendido entre 1990 e 1992, o crescimento do comércio
intraindustrial representou 43% do crescimento do comércio total. Ja nos periodos
posteriores, de 1994 a 1996 e de 1996 a 1998, a contribuicao do comércio intrain-
dustrial foi de 78% e 89%, respectivamente. Dessa forma, as evidéncias reportadas
nesse trabalho sugerem que as trocas intraindustriais contribuiram de forma signifi-
cativa para o crescimento do comércio total entre o Brasil € 0 Mercosul no periodo
compreendido entre 1990 e 1998.

Baltar (2008) avaliou a insercao internacional do Brasil por meio da men-
suracao dos diferentes padroes de comércio: comércio interindustrial, comércio
intraindustrial horizontal e comércio intraindustrial vertical, para os periodos de
1996 a 1998 e 2003 a 2005. Nesse caso, a autora verificou que o comércio intrain-
dustrial apresentou elevacao para os produtos diferenciados intensivos em P&D e
diferenciados com fornecedores especializados. No que tange a diferenciacao dos
produtos no comércio intraindustrial, encontrou-se evidéncias de que esse padrao
de comércio ocorre, sobretudo, em produtos verticalmente diferenciados, em que
os produtos exportados pelos Brasil possuem qualidade inferior a dos produtos
importados dos seus parceiros comerciais.

Curzel, Montoro e Vartanian (2010) mensuram o comércio intraindustrial
entre o Brasil e os paises do Mercosul para o periodo entre 1996 e 2005. O estu-
do concentrou-se nas industrias que possuem maior participacao no intercambio
bilateral. Nesse caso, os resultados obtidos demonstram que as indudstrias de pro-
dutos plasticos e veiculos sao aquelas que possuem os maiores indices de trocas
intraindustriais.

Um ponto importante a ressaltar em relacao aos trabalhos anteriormente
listados € que os mesmos ndo procuram analisar os determinantes do comércio
intraindustrial brasileiro, sendo assim, na tentativa de preencher essa lacuna, o
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presente artigo tem como objetivo principal nao apenas analisar o comércio in-
traindustrial (CII) entre o Brasil e os paises da Organizacao para a Cooperacao
e Desenvolvimento Econémico (OCDE), no periodo compreendido entre 2000
a 2009, mas, especificamente, pretende-se decompor o comércio intraindustrial
(CII) bilateral e analisar os seus determinantes. A hipotese central do presente estu-
do é a de que o comércio intraindustrial entre o Brasil e os paises da OCDE possui
natureza vertical, em que a qualidade dos produtos exportados pelo Brasil € infe-
rior a qualidade dos produtos exportados pelos paises da OCDE.

Os principais resultados encontrados mostram que os Estados Unidos € o
México sao os paises da OCDE que possuem o maior volume e indice de comércio
intraindustrial (CII) com o Brasil, respectivamente. Ademais, verificou-se que, em
todas as relacoes bilaterais, o comércio intraindustrial vertical (CIIV) é superior ao
comércio intraindustrial horizontal (CIIH), em que os produtos exportados pelo
Brasil possuem qualidade inferior a dos produtos importados. Apés a decomposi-
cao do comércio intraindustrial (CII), partiu-se para a analise empirica dos seus de-
terminantes. Nesse caso, testou-se a hipotese de que a diferenca entre as dotacoes
de fatores constitui-se um fator importante para a predominancia do comércio
intraindustrial vertical. A estimacao do modelo empirico foi realizada por meio
da técnica econométrica de dados em painel. Conforme os resultados obtidos do
método de efeitos aleatoérios, verificou-se que, a 10% de significancia, a diferenca
na dotacao de fatores tem um efeito positivo sobre o comércio intraindustrial verti-
cal, o que corrobora a hipdtese central do modelo teérico de Falvey e Kierzkowski
(1987).

Além da presente introducao, este estudo possui outras quatro secoes. Na
secao 2, mensura-se e decompode-se o comércio intraindustrial (CII) entre o Brasil
e os paises da OCDE. Na secao 3, descreve-se a abordagem empirica. Na secao 4,
tem-se a andlise dos resultados obtidos. Por fim, na secao 5, tém-se as considera-
coes finais do trabalho.

2 Referencial Tedrico

O modelo tedrico que balizard o presente artigo serd o desenvolvido por
Falvey e Kierzkowski (1987). Nesse modelo, para derivar o padrdo de comércio
intraindustrial (CII), os autores utilizam uma estrutura 2x2x2, isto €, dois paises, N
(Norte) e S (Sul), dois fatores de producao, capital (K) e trabalho (L), e dois bens,
um homogéneo e outro diferenciado, sendo que a qualidade do bem diferenciado
€ determinada num espago continuo compreendido no intervalo [0, s, 1.

O fator trabalho (L) € utilizado tanto na producao do bem homogéneo quan-
to na producao do bem diferenciado, ao passo que o fator capital (K) é utilizado
apenas na producao do bem diferenciado. A producao de uma unidade do bem
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homogéneo requer b unidades de trabalho, enquanto que a producao de uma
unidade do bem diferenciado, de qualidade s, requer uma unidade de trabalho e
s unidades de capital. Assim, a qualidade do bem diferenciado sera diretamente
proporcional a quantidade de capital empregada na sua producao.

Assumindo uma estrutura de mercado que opera em concorréncia perfeita,
e considerando o bem homogéneo como numerdario, o preco do bem diferencia-
do de qualidade s seréa fixado como p(s) = ® + sr, em que ® serd o custo com sa-
lario e r a rentabilidade do capital. Considera-se, ainda, que os paises apresentam
diferencas nas dotacoes de fatores, em termos da razao capital/trabalho. Nessa
situacao, assumindo que o pais do Norte (IN) possui uma razao capital/trabalho su-
perior a do pais do Sul (S), ocorrera b, < b_, implicando em o >0, caso os paises
produzam o bem homogéneo com livre comércio. Desse modo, para que ocorra o
comércio intraindustrial, serd necessario que a rentabilidade do capital seja menor
em N do que em §, ou seja, r, < r, . Assim, caso C(s)=w +sr, € C/(s) = o +sry
sejam, respectivamente, os custos de producao do produto de qualidade s em N e
em S, existirda uma qualidade marginal s , tal que:

C4(s)<Cp(s)se S=S,,

P(S) =1 crincpione ssm

Nesse caso, como o pais N possui abundancia em capital fisico, 0 mesmo
tera menor custo de producéo para as variedades de qualidade superior a s , isto
€, terd vantagens comparativas na producao das variedades de alta qualidade.
Ja o pais S, como € escasso em capital, terd menor custo de producao para as
variedades de qualidade inferior a s , em outras palavras, esse pais tera vantagens
comparativas na producao das variedades de baixa qualidade.

Para garantir que exista o0 comércio intraindustrial, considera-se que a renda
seja distribuida de maneira desigual tanto em N quanto em S. Dessa forma, os
individuos de baixa renda, independente do seu pais de origem, demandardo os
produtos de baixa qualidade, produzidos em S, ao passo que os individuos de ren-
da mais alta demandarao os produtos de alta qualidade, produzidos em N.

Seguindo a intuicao do modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987),
testa-se a seguinte hipotese: devido as diferencas nas razoes capital/trabalho, o
comércio intraindustrial bilateral entre o Brasil € os paises da OCDE ocorre, ma-
joritariamente, em produtos verticalmente diferenciados, € como o Brasil possui
uma relacao capital/trabalho inferior a maioria dos paises da OCDE, a qualidade
dos produtos exportados pelo Brasil tende a ser inferior a qualidade dos produtos
exportados pelos paises da OCDE, na maior parte dos casos.
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3 Método de Mensuracdo e Decomposicdo do Comércio Intraindustrial

Para mensurar e decompor o comércio intraindustrial bilateral (CII), utiliza-
-se a mesma metodologia de Greenaway, Hine e Milner (1994). Nesse caso, assu-
mindo que o volume comercial total (TTkijt), entre os paises i € j, no ano ¢, € igual
ao somatorio do comércio interindustria (CEIkijt) com o comércio intraindudstria
(C11,,), observa-se para o produto k que:

klt CE]kzt +C][kll (1)

Onde:
kz]t = (Xkl]t kl]t) (2)
CEIki/'t ‘X kijt Mkl/t (3)

Logo, a partir das equacoes 2 e 3, nota-se que o comércio intraindustrial
(CI1,,,) pode ser obtido do seguinte modo:

@)

kl]t (Xkl]t kyt ) ‘ kl]t kljt

Ressalta-se que X, e M, denotam, respectivamente, o valor monetario das
exportacoes e das importacoes do produto &, comercializado entre os paises i € J,
no ano ¢.

Para transformar o volume de comércio intraindustrial (CH@-) em forma de
indice, deve-se dividir a equacao 4 pela equacao 2, o que resultara em:

‘ kyt kyl

kit (X +M,,)

GL 5

kijt

A equacéao 5 denota o indice de Grubel e Lloyd (1975) (doravante indice
GL). Cabe ressaltar que o indice GL varia no intervalo (0,1), sendo que, quanto
mais 0 mesmo se aproximar da unidade, maior sera a participacao do comércio
intraindustrial (CII) no comércio total.

Apo6s a mensuracao do comércio intraindustrial (CII), deve-se defini-lo como
horizontal (CIIH) ou vertical (CIIV), nesse caso, isso sera feito conforme o critério
de similaridade do produto (CRESPO; FONTOURA, 2004). Esse critério define o
padrao de diferenciacao dos produtos a partir da razao (1) obtida da divisao do va-
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lor unitario do produto (k) exportado (VUX, km) e importado (VUM, kiﬂ) entre os paises
iej,noanot, ouseja: 1 = VU)(,Q_J./VUM,Q_J.I.2

Nesse caso, quando a razao entre os valores unitarios (1) se mantém proxima
da unidade, considera-se que os produtos comercializados nao possuem diferen-
cas significativas entre si, em consequéncia disso, os mesmos serao definidos como
horizontalmente diferenciados, ou seja, 0 comércio intraindustrial serd horizontal
(CIIH). Caso contrario, quando a razao entre os valores unitarios afasta-se dema-
siadamente da unidade, considera-se que os produtos comercializados sao verti-
calmente diferenciados, ou seja, nessa situacao, o comércio intraindustrial sera
vertical (CIIV).

Cabe ressaltar que o critério utilizado para definir se 4 esta proximo ou afasta-
do da unidade sera baseado no intervalo de dispersao, definido por: /(1-a); (I+a)].
Assim, quando A pertencer a esse intervalo, considera-se que os produtos co-
mercializados sao horizontalmente diferenciados, caso contrario, serao definidos
como verticalmente diferenciados. No presente trabalho, seguindo Greenaway,
Hine e Milner (1994) e Fontagné e Freudenberg (1997), serao utilizados dois fato-
res de dispersao, a = 15% ¢ o = 25%. Sendo assim, serao obtidos dois intervalos as-
sim definidos: [0,85; 1,15] e [0,75; 1,25], para a = 15% e a = 25%, respectivamente.

Destaca-se, ainda, que nos casos em que os produtos forem verticalmente di-
ferenciados, pode-se definir o CIIV, sob o ponto de vista do pais exportador, como
vertical inferior (CIIVIF) ou como vertical superior (CIIVSY), quando 4 < (I- a) ou
A > (1+ a), respectivamente. No primeiro caso, os produtos do pais exportador
possuem qualidade inferior a dos produtos importados, e o contrario ocorre na
segunda situacao.

E importante ressaltar que o critério de similaridade acima descrito parte do
pressuposto de que o valor unitario do produto serve de proxy para a sua qualida-
de. Conforme Greenaway, Hine e Milner (1994), a justificativa para a utilizacao do
preco como proxy para a qualidade deriva-se da pressuposicao de que os consu-
midores possuem informacao perfeita e sdo capazes de distinguir a qualidade dos
produtos ofertados, em que o bem de maior qualidade tenha um valor unitario
superior ao do bem de pior qualidade. Ja Stiglitz (1987) considera que o valor
unitario refletira a qualidade do produto até mesmo quando o consumidor nao
possuir informacéo perfeita.

Fontagné, Gaulier e Zignago (2007) reconhecem que a associacao direta en-
tre o valor unitario e a qualidade apresenta algumas limitacoes, pois outros fatores,
como, por exemplo, as estruturas de mercado, as diferencas de custos e as dife-

2 Seguindo Greenaway, Hine e Milner (1994), Fontgné e Freudenberg (1997) e Schott (2004), o
valor unitario do produto sera calculado por meio da divisdo do valor monetario pela quantidade
comercializada, ou seja: YU = V/Q. Conforme Gullstrand (2000), a utilizacdo do valor unitario
como proxy da qualidade necessita da suposicao de que nao existe correlacao entre a qualidade
e o peso do produto, pois, se isso ocorrer, o calculo do valor unitario sera viesado.
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rencas de tecnologia, podem afetar o valor unitario do produto e, com isso, levar
a uma interpretacao errénea sobre a qualidade. Porém, os autores argumentam
que como esses outros fatores sao extremamente dificeis de mensurar, torna-se
plausivel assumir que o valor unitario do produto seja utilizado como uma proxy
da qualidade dos produtos.

Para mensurar e decompor o comércio intraindustrial (CII) entre o Brasil €
os paises da OCDE, utilizar-se-a4 a base de dados da Baci. Ressalta-se que a Baci
reporta os dados bilaterais de comércio, na classificacao do sistema harmonizado
(harmonized system), no nivel de desagregacao de seis digitos.? Destaca-se que o
nivel de desagregacao utilizado no presente trabalho é bem mais elevado do que
o dos trabalhos precedentes que, em geral, utilizam dados de comércio ao nivel de
trés digitos, como em Vasconcelos (2003).4

4 Caracterizacdo do Comércio Intraindustrial entre o Brasil e a OCDE

Na presente secao, realiza-se uma caracterizacao do comércio intraindustrial
entre o Brasil e os paises da OCDE.>

A Tabela 1 reporta o volume do comércio intraindustrial (CII) bilateral, mé-
dia para o periodo 2000-2009, entre o Brasil e os paises da OCDE. Nota-se que
o volume total de comércio intraindustrial (CII) ficou pouco abaixo de US$ 13
bilhoes, sendo que os volumes de comércio intraindustrial horizontal (CIIH) e ver-
tical (CIIV) se alteram levemente, dependendo do nivel de dispersao adotado (a
=15% ou a = 25%), mas em ambas as situacoes o CIIV é superior ao CIIH, em que,
dependendo do fator de dispersao adotado, o CIIV representa de 73,4% a 83,8%
do comércio intraindustrial (CII). No que tange as relacoes bilaterais, nota-se que
0s paises que possuem maiores volumes de comércio intraindustrial (CII) com
o Brasil sao: Estados Unidos (US$ 6.309), Alemanha (US$ 1.971) e México (US$
1.030). Ressalta-se, ainda, que, em todas as relacoes bilaterais, o CIIV é superior ao
CIIH, e que esse resultado se mantém independentemente do fator de dispersao
utilizado.

Dentre as razoes apontadas para um maior comércio intraindustrial (CII),
pode-se citar a maior globalizacao a partir da década dos 1990, além do maior

3 A Baci é publicada pela instituicdo de pesquisa Cepii, e esta disponivel para download em: <http://
www.cepii.fr/anglaisgraph/bdd/baci.htm>. Para mais detalhes da base Baci, ver Gaulier e Zignago
(2010).

4 A mensuracao do CII com dados mais agregados tende a superestimar a magnitude do indice GL.

Finger (1975) chama isso de “viés categdrico”. Dessa forma, a utilizacdo de dados mais desagre-
gados tende a mitigar esse “viés categorico” e tornar os resultados mais confiaveis.

5 Para mensurar e decompor o CII, foram utilizadas 674.087 observacoes, sendo que 9.611 (1,43%)
tiveram que ser excluidas por nao informarem a quantidade comercializada.
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crescimento de politicas de liberalizacao comercial em boa parte dos paises em
desenvolvimento (FONTAGNE; FREUDENBERG; GAULIER, 2006).

Tabela 1 — Volume de comércio intraindustrial (CII), intraindustrial horizontal
(CIIH) e intraindustrial vertical (CIIV) entre o Brasil e os paises da OCDE -

média para 2000/2009 (em milhoes de US$)

a=15% 0=25%
Pais Cl
ctH [ cnv ctH [ cnv
Alemanha 1.971,0 534,8 1.436,2 804,2 1.166,8
Australia 34,8 6,3 28,5 10,1 24,7
Austria 39,5 53 34,2 8,9 30,6
Bélgica-
Luxemburgo 217,0 31,5 185,5 59,5 157,5
Canada 187,8 29,6 158,2 47,3 140,5
Coreia do Sul 90,1 24,0 66,1 29,9 60,1
Dinamarca 45,2 1,6 43,6 4,6 40,6
Eslovaquia 3,9 0,3 3,7 0,7 3,2
Espanha 288,1 353 252,8 65,1 223,0
Estados Unidos 6.309,6 972,0 5.337,6 1.548,3 4.761,3
Finlandia 35,6 33 32,4 51 30,5
Franca 701,4 85,1 616,3 175,7 525,7
Grécia 3,9 0,4 3,5 0,6 3.3
Holanda 258,5 26,5 232,0 40,5 218,0
Hungria 20,1 1,9 18,2 2,8 17,3
Irlanda 23,2 2,9 20,3 4,2 19,0
Islandia 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Italia 622,3 77,8 544,5 1339 488,5
Japao 210,0 25,9 184,1 43,3 166,7
México 1.030,8 133,7 897,1 293,6 737,2
Noruega 18,0 1,8 16,2 2,8 15,2
Nova Zelandia 3,2 0,6 2,6 0,8 2,4
Pol6nia 28,6 2,9 25,7 58 22,7
Portugal 67,3 4,8 62,5 7.9 59,3
Reino Unido 394,5 46,0 348,6 72,7 321,8
Reptblica
Teheca 21,9 2,1 19,7 3,5 184
Suécia 206,6 27,4 179,2 49,9 156,7
Suica 70,3 7.7 62,6 12,2 58,1
Turquia 45,7 4,0 41,7 6,3 394
Total 12.948,8 2.095,7 10.853,1 3.440.1 9.508.6
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Fonte: Elaboragédo prépria a partir de calculo dos autores.
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Na Tabela 2, apresenta-se o comércio intraindustrial (CII) entre o Brasil € os
paises da OCDE em forma de indice. Nesse caso, verifica-se que o indice GL ficou
em torno de 0,12, sendo que para o comércio intraindustrial horizontal (GL-H) e
intraindustrial vertical (GL-V) os indices foram, respectivamente, de 0,02 e 0,10,
para o = 15%, e de 0,03 e 0,09 para a = 25%. Observa-se que os paises que pos-
suem trocas intraindustriais mais intensas com o Brasil sdo: México (0,21), Estados
Unidos (0,18) e Alemanha (0,16). Nesse caso, evidenciou-se, na Tabela 1, que o
México € apenas o terceiro principal parceiro comercial em termos de volume de
comércio intraindustrial, mas é o principal parceiro comercial do Brasil quando se
analisa as trocas intraindustriais em forma de indice.
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Tabela 2 — Indice de comércio intraindustrial (GL), intraindustrial horizontal
(GL-H) e intraindustrial vertical (GL-V) entre o Brasil e os paises da OCDE,
em termos bilaterais (média para 2000/2009)

0=15% 0=25%
Pais GL
GL-H GL-vV GL-H GL-vV
Alemanha 0,15 0,04 0,11 0,06 0,09
Austrélia 0,03 0,01 0,03 0,01 0,02
Austria 0,05 0,01 0,04 0,01 0,04
Bélgica-
‘Luxemburgo 0,06 0,01 0,05 0,02 0,04
Canadéa 0,06 0,01 0,05 0,02 0,05
Coreia do Sul 0,02 0,01 0,01 0,01 0,01
Dinamarca 0,09 0,00 0,09 0,01 0,08
Eslovaquia 0,03 0,00 0,03 0,00 0,03
Espanha 0,08 0,01 0,07 0,02 0,06
Estados Unidos 0,18 0,03 0,15 0,04 0,13
Finlandia 0,04 0,00 0,03 0,01 0,03
Franca 0,12 0,01 0,11 0,03 0,09
Grécia 0,01 0,00 0,01 0,00 0,01
Holanda 0,04 0,00 0,04 0,01 0,03
Hungria 0,08 0,01 0,07 0,01 0,07
Irlanda 0,04 0,00 0,03 0,01 0,03
[slandia 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Italia 0,10 0,01 0,09 0,02 0,08
Japéo 0,03 0,00 0,03 0,01 0,02
México 0,21 0,03 0,19 0,06 0,15
Noruega 0,02 0,00 0,02 0,00 0,02
Nova
Zelandia 0,03 0,00 0,03 0,01 0,02
Polonia 0,04 0,00 0,04 0,01 0,03
Portugal 0,05 0,00 0,05 0,01 0,04
Reino Unido 0,09 0,01 0,08 0,02 0,07
Republica
Teheca 0,06 0,01 0,05 0,01 0,05
Suécia 0,15 0,02 0,13 0,04 0,11
Suica 0,03 0,00 0,03 0,01 0,02
Turquia 0,06 0,00 0,06 0,01 0,05
Total 0,12 0,02 0,10 0,03 0,09

Fonte: Elaboracdo prépria a partir de célculo dos autores.
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Como a maior parte do comércio intraindustrial (CII) entre o Brasil e os pa-
ises da OCDE ocorre, sobretudo, em produtos verticalmente diferenciados, € in-
teressante verificar se a qualidade dos produtos exportados pelo Brasil € superior
ou inferior a dos produtos importados. Desse modo, decompde-se o volume de
comeércio intraindustrial vertical (CIIV) em vertical inferior (CIIVNF) e vertical su-
perior (CIIVSY); cujos resultados estao reportados na Tabela 3.

Nota-se na Tabela 3 que na maior parte dos casos os produtos exportados
pelo Brasil possuem qualidade inferior a dos produtos importados dos paises da
OCDE, pois o CIIVINF sypera o CIIVSUP. Cabe também destacar que esses resultados
sdo robustos, pois nao se alteram com a mudanca no fator de dispersao (o). Cha-
ma a atencao o fato do CIIVSYP superar o CIIVINF nos seguintes casos: Coreia do Sul,
Finlandia, Hungria, Republica Tcheca, Irlanda e Turquia. Contudo, uma analise
mais detalhada de cada uma dessas situacoes esta fora do escopo do presente
trabalho.

CARMO, A.S.S,; BITTENCOURT, M. V. L. O Comércio Intraindustrial... 47



Tabela 3 — Decomposicao do comércio intraindustrial vertical (CIIV) em verti-
cal inferior (CIIVINF) e vertical superior (CIIVS'P) (em porcentagem)

Pais a=15% a=25%
CIIVINF CIIVStP CIIVINF CIIVSvP

Alemanha 61,6 38,4 60,7 39,3
Australia 63,1 36,9 65,5 34,5
Austria 54,5 45,5 53.4 46,6
_Luiilr*‘f;gz'rgo 68,3 31,7 67,7 32,3
Canada 57,0 43,0 57,7 42,3
Coreia do Sul 34,3 65,7 314 68,6
Dinamarca 67,0 33,0 65,8 34,2
Eslovaquia 52,0 48,0 48,5 51,5
Espanha 52,6 47,4 54,1 45,9
Estados Unidos 69,0 31,0 69,3 30,7
Finlandia 39,8 60,2 37,0 63,0
Franca 62,3 37,7 60,5 39,5
Grécia 57,8 42,2 55,9 44,1
Holanda 74,9 25,1 75.3 24,7
Hungria 30,4 69,6 28,8 71,2
Irlanda 21,7 78,3 20,1 79,9
Islandia 60,1 39,9 60,1 39,9
Itélia 69,8 30,2 71,0 29,0
Japao 73,1 26,9 72,9 27,1
México 68,5 31,5 65,9 34,1
Noruega 57.3 42,7 56,2 43,8
Nova Zelandia 83,7 21,9 78,5 21,5
Polonia 58,4 41,6 56,6 43,4
Portugal 68,9 31,1 68,9 31,1
Reino Unido 73,8 26,2 73,8 26,2
Rﬁcpgiiga 41,6 584 40,0 60,0
Suécia 66,2 33,8 63,0 37,0
Suica 58,6 41,4 58,0 42,0
Turquia 34,3 65,7 32,9 67,1
Total 67,2 33,0 66,3 33,7

Fonte: Elaboragdo prépria a partir de calculo dos autores.
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Em sintese, os resultados apresentados nesta secao sugerem que existe uma
diferenciacao intraproduto, na qual o Brasil tende a ser o exportador liquido das
variedades de baixa qualidade e importador liquido das variedades de alta quali-
dade. Dessa forma, os dados até aqui analisados sugerem que o comércio intrain-
dustrial entre o Brasil e a OCDE é determinado pelas vantagens comparativas dos
paises, como sugere o modelo teérico de Falvey e Kierzkowski (1987), apresenta-
do na secédo 2 do presente estudo.

5 Abordagem Empirica

Na secao anterior, caracterizou-se que o comércio intraindustrial entre o
Brasil e a OCDE ocorre, predominantemente, em produtos verticalmente diferen-
ciados. Desse modo, na presente secao, seguindo a intuicao do modelo tedrico
de Falvey e Kierzkowski (1987), sera testado se a diferenca entre as dotacoes de
fatores se constitui em um fator determinante do comércio intraindustrial vertical

(CIIV).

5.1 Modelo Econométrico

Para testar se a diferenca entre as dotacoes de fatores constitui um deter-
minante do comércio intraindustrial vertical (CIIV), sera formulado um modelo
empirico baseado na equacao gravitacional de comércio. A equacao gravitacional
estabelece que os fluxos bilaterais de comércio sao positivamente relacionados ao
tamanho econdmico dos paises e inversamente a distancia geografica. Especifi-
camente, na forma logaritmizada, o modelo empirico que sera estimado possui a
seguinte forma.®

InCI1V,

it

=a,+a,+ f, InPIB,, + B, In DIST, + 3, InDIF, +6,, +u,, (6)
Onde: CII V. € o volume de comércio intraindustrial vertical entre o Brasil e o
paisj, no ano PIB,, denota a média aritmética do PIB do Brasil e do paisj, no ano
t; DIST, denota a distancia geografica entre o Brasil e o pais j; DIF, €éa diferenca
na dotacao de fatores do Brasil e do pais j, no ano # a, € o intercepto, comum para
todos os anos, e para todas as relagdes bilaterais de comércio; a, € o intercepto que
varia com o tempo, mas € comum para todas as relacoes bilaterais de comércio; 0,
€ a heterogeneidade nao observada presente nas relacoes bilaterais de comércio,
que € invariante no tempo; € u, corresponde ao termo de erro idiossincratico.

6 O modelo empirico utilizado é semelhante ao utilizado por Emirhan (2005).
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Alguns trabalhos encontrados na literatura (EKANAYAKE et al., 2007; JAN-
SEN; LUTHJE, 2009) utilizam como variavel dependente o indice ao invés do vo-
lume de comércio intraindustrial. Contudo, Nilsson (1999) questiona a utilizacao
do indice GL como variavel dependente pelo fato de nao possuir escala. Nesse
caso, € possivel que uma relacao bilateral de comércio tenha um alto indice de
comércio intraindustrial, mas um baixo volume desse padrao de comércio. No
presente estudo, isso realmente ocorre, pois, como verificado na secao 4, o México
€ o0 pais que possui o maior indice de trocas intraindustriais com o Brasil, mas sao
os Estados Unidos que possuem o maior volume desse padrao de comércio. Dessa
forma, seguindo Baleix e Egidio (2005) e Emirhan (2005), o modelo econométri-
co tera como variavel dependente o volume de comércio intraindustrial bilateral
(CIIV). Destaca-se que essa variavel foi mensurada conforme a metodologia des-
crita na segao 3.

A variavel PIB sera utilizada como proxy para o tamanho do mercado consu-
midor. Greenaway e Tortensson (1997) destacam que a producao de produtos ver-
ticalmente diferenciados envolve altos custos fixos, entdao, dessa forma, o tamanho
do mercado consumidor tem um papel relevante para a producao e comercializa-
cao desse tipo de produto. Varios trabalhos encontrados na literatura (CRESPO;
FONTOURA, 2004; BALEIX; EGIDIO, 2005; JANSEN; LUTHJE, 2009) encontram
evidéncias robustas de que tamanho do mercado tem um impacto positivo sobre o
comeércio intraindustrial vertical, sendo assim, espera-se que £, > 0.

A distancia geografica (DIST) € utilizada como proxy para o custo de trans-
porte (NILSSON, 1999). Ademais, é cabivel salientar que o comércio de produtos
diferenciados, que possuem maiores indices de comércio intraindustrial, tende a
ser mais sensivel a distancia geografica do que o comércio de bens homogéneos.
Conforme Rauch (1996), os produtos homogéneos sdo comercializados em mer-
cados organizados, nos quais o0 preco e as caracteristicas dos produtos sao conhe-
cidos por todas as partes envolvidas na negociacao. Ja a maior parte dos produtos
diferenciados nao é comercializada em mercados organizados. Nesse caso, tanto o
preco quanto as caracteristicas dos bens nao sao completamente conhecidos por
todos os agentes envolvidos na negociacao, isto €, o comércio de bens manufatu-
rados envolve maiores assimetrias de informacao. Diversos trabalhos encontrados
na literatura apontam que a distancia geografica tem um impacto negativo sobre
o comércio intraindustrial vertical (DURKIN; KRYGIER, 2000; CRESPO; FONTOU-
RA, 2004; BALEIX; EGIDIO, 2005; EKANAYAKE et al., 2007; JANSEN; LUTHJE,
2009), sendo assim, espera-se que f, < 0.

Conforme o modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987), descrito na se-
cao 2 do presente estudo, o comércio intraindustrial ocorre, principalmente, entre
parceiros comerciais que possuem distintas dotacoes de fatores em termos de ra-
zao capital/trabalho. Nesse modelo, as nacoes mais desenvovidas, por possuirem
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maior razao capital/trabalho, devem se especializar na producao e comercializa-
cao das variedades de alta qualidade, ao passo que as nacoes menos desenvolvi-
das, como possuem menor razao capital/trabalho, se especializam na producao
e comercializacdo das variedades de baixa qualidade. Dessa forma, a variavel
DIF inserida no modelo empirico descrito na equacgao (6) tem a propriedade de
identificar a dissimilaridade entre as dotacoes de fatores dos parceiros comerciais.
Helpman (1987) considera que a renda per capita pode ser utilizada como proxy
para a dotacao de fatores dos paises, devido a correlacao positiva existente entre a
razao capital/trabalho e a renda per capita.” Desse modo, seguindo esse raciocinio,
utilizar-se-a a diferenca absoluta no PIB per capita como proxy para a dissimilari-
dade entre as dotacoes de fatores (DIF). Seguindo o modelo tedrico de Falvey e
Kierzkowski (1987), espera-se que f, > 0.

Destaca-se, ainda, que o Apéndice A reporta algumas estatisticas descritivas
das variaveis que integram o modelo econométrico especificado na equacao 6.8

5.2 Estratégia de Estimagdio

O banco de dados utilizado neste artigo possui 290 observacoes, referentes a
29 relacoes bilaterais de comércio entre o Brasil e os paises da OCDE, observadas
no periodo compreendido entre 2000 e 2009. Sendo assim, como a base de dados
retine tanto observacoes de cross-section quanto de série de tempo, a estimacao
do modelo descrito na equacao 6 sera feita por meio da técnica de dados em
painel.

A principal motivacao para a utilizacao da técnica de dados em painel é a
possibilidade do controle da heterogeneidade nao observada (Hl_/_), que esta pre-
sente nas relacoes bilaterais de comércio.’ Nessa situacao, conforme Wooldridge
(2002), caso a heterogeneidade nao observada (Qy‘) nao seja correlacionada com
os regressores da equacao, o método de minimos quadrados ordinarios (MQO)
pooled fornece estimativas nao viesadas e consistentes dos parametros. Entretanto,
estimativas mais eficientes podem ser obtidas por meio do método de efeitos alea-
térios (random effects - RE). Caso a heterogeneidade nao observada (9@./) seja corre-

7 A légica para a utilizacao do PIB per capita como proxy da razdo capital/trabalho € a seguinte:
considere que Y = F(K, L), em que Y denota o PIB, K é a quantidade de capital fisico, L denota o
numero de trabalhadores e F(.) € uma funcao homogénea de grau um. Dessa forma, dividindo
ambos os lados da funcgdo por L, temos: y = f(k); onde y = Y/L e k = K/L.

8 As variaveis utilizadas no presente trabalho sao oriundas de diferentes fontes: os dados de comér-
cio sdo oriundos da base Baci; o PIB e o PIB per capita estao mensurados em termos da paridade
de poder de compra (PPC) e ambos foram obtidos junto a base do FMI. Por fim, a distancia geo-
grafica foi obtida junto a base da Cepii.

9 Nas palavras de Cheng e Wall (2005): “With such heterogeneity, a country would export different
amounts to two countries, even though the two export markets have the same GDPs and are
equidistant from the exporter. This can be because there are historical, cultural, ethnic, political,
or geographic factors that affect the level of trade and are correlated with the gravity variables”.
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lacionada com os regressores da equacao, tanto os parametros obtidos a partir do
método MQO pooled quanto os obtidos por efeitos aleatdrios (RE) serao viesados
e inconsistentes. Nessa situacao, os parametros podem ser estimados de maneira
nao viesada e consistente por meio de efeitos fixos (fixed effect - FE).

5.3 Andlise dos Resultados

As estimacoOes dos parametros estao reportadas na Tabela 4. Primeiramente,
cabe ressaltar que o teste de Breusch-Pagan, aplicado ao modelo de efeitos aleato-
rios (RE), detectou a presenca da heterogeneidade nao observada nas estimacoes
(«9”). Além disso, por meio do teste de Hausman, verificou-se que a heterogenei-
dade nao observada (01].) possui um comportamento aleatério, sendo assim, 0s
resultados obtidos a partir do modelo com efeitos aleatérios (RE) sao preferiveis
em relacao aos obtidos a partir do modelo com efeitos fixos (FE). Desse modo, o
resultado obtido a partir do método de efeitos aleatdrios (RE) foi usado como ben-
chmark. Para superar os problemas de heterocedasticidade e de autocorrelacao,
todas as estimacoes foram realizadas com varidncia robusta do tipo Huber/White/
Sandwich (HUBER, 1967).

De maneira geral, destaca-se que os modelos estimados apresentaram um
bom ajuste aos dados, tendo em vista que o coeficiente de determinacao (R2) va-
riou de 0,43 a 0,51. Em todas as estimacoes, 0s parametros apresentaram os sinais
esperados, mas o nivel de significancia se altera profundamente entre os métodos
utilizados. Na coluna (I) estao reportados os resultados obtidos do método MQO
pooled. Nota-se que a variavel PIB e a distancia geografica (DIST) possuem niveis
de significancia de 1% e 5%, respectivamente. Ja a variavel DIF nao foi estatistica-
mente significativa. Na coluna (II) estao os resultados obtidos do método de efeitos
aleatérios (RE). Nesse caso, observa-se que as variaveis PIB e DIST, assim como no
modelo MQO pooled, apresentaram niveis de significancia de 1% e 5%, respecti-
vamente. Ja a variavel DIF foi significativa a 10%. Na coluna (III) estao reportados
os resultados obtidos do método de efeitos fixos (FE). Nesse modelo, apenas a
variavel PIB apresentou significancia estatistica (10%).

Em sintese, conforme as estimativas obtidas a partir do modelo de efeitos
aleatorios (RE), verifica-se que as variaveis PIB e DIST tém, respectivamente, im-
pactos positivo e negativo sobre o volume de comércio intraindustrial vertical bi-
lateral, ou seja, o Brasil possui, em média, maiores volumes de comércio intrain-
dustrial vertical com os parceiros comerciais com maior tamanho econémico e
geograficamente mais préximos. Ademais, os resultados sugerem que a diferenca
na dotacao de fatores (DIF), em termos da razao capital/trabalho, também tem
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impacto positivo sobre o volume de comércio intraindustrial vertical bilateral, cor-
roborando a hipétese central do modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987).

Tabela 4 — Resultados das estimacoes econométricas
a) Variavel dependente: Ln CIIV.. (0 = 15%)

Sinal esperado MQO () RE () FE (II)
Ln PIB (+) 3,722* (0,951) 3,231%(0,686)  2,131%**(1,132)
Ln DIST @) -2,162%%(0,926)  -2,133%%(0,952) -
Ln DIF (+) 0,099 (0,325)  0,414*** (0,255) 0,478 (0,312)
Intercepto (a0) 3,677 (8,997) 3,768 (10,117) -8,911 (9,700)
Observagoes 290 290 290
R2 0,51 0,50 0,43
Teste de Breusch e Pagan - 1.131,43% -
Teste de Hausman - 3,82 -
b) Variavel dependente: Ln CIIVijt (0 = 25%)
Sinal esperado MQO (1) RE(I) FE(ID
Ln PIB (+) 3,685%(0,929) 3,211%%(0,668)  2,040%**(1,120)
Ln DIST @) -2,127%*(0,911)  -2,099%%*(0,941) -
Ln DIF (+) 0,100(0,318) 0,426%*%(0,245) 0,498(0,309)
Intercepto (a0) 3,483(8,869) 3,368(9,806) -8,606(9,584)
Observagoes 290 290 290
R2 0,51 0,50 0,42
Teste de Breusch e Pagan - 1.114,36* -
Teste de Hausman 4,04

Fonte: Elaboragdo prépria a partir de estimativas dos autores.

Notas: a) *, **, *** denotam, respectivamente, 1%, 5% e 10% de significancia; b) entre parénteses
estao reportados os erros-padrao robustos; c) os interceptos at foram omitidos por economia de
espaco.

Os resultados obtidos neste artigo lancam algumas evidéncias de que existe
uma especializacao produtiva no comércio intraindustrial, em que o Brasil carac-
teriza-se como o exportador liquido de produtos de baixa qualidade e importador
liquido de produtos de alta qualidade. Em outras palavras, isso significa que a es-
pecializacao produtiva no comércio internacional pode ocorrer tanto na forma
interindustrial e no intercAmbio de produtos homogéneos por produtos diferen-
ciados, quanto na forma intraindustrial, em que, nessa situacao, os produtos co-
mercializados sao diferenciados conforme as suas qualidades intrinsecas. Ressalta-
-se que ambas as situacoes possuem como principal determinante as vantagens
comparativas dos paises.
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Um ponto importante a salientar € que o tipo de produto comercializado
pelo pais € de extrema importancia para o seu processo de insercao internacional
e para o seu desenvolvimento econémico. Fontagné e Freudenberg (2002) apon-
tam que a comercializacao dos produtos de alta qualidade possibilita ao pais pro-
dutor uma melhor insercado no mercado internacional, tendo em vista que esses
produtos, de maneira geral, possuem maior elasticidade-renda e menor elastici-
dade-preco do que os produtos de baixa qualidade. J& Hummels e Klenow (2005)
indicam que existe uma relacao positiva entre o comércio de produtos de alta
qualidade e o crescimento da renda per capita. Sendo assim, os resultados obtidos
neste estudo indicam que os policy makers devem desenvolver politicas que visem
aprimorar a qualidade do produto brasileiro, melhorando, com isso, a insercao do
pais no mercado internacional.

6 Consideracdes Finais

Conforme a teoria econdmica, o comércio intraindustrial (CII) caracteriza-se
quando dois parceiros comerciais trocam simultaneamente produtos de uma mes-
ma origem industrial. Ademais, caso os produtos trocados sejam horizontalmente
diferenciados, o comércio intraindustrial serd considerado horizontal (CIIH), mas
quando os produtos forem verticalmente diferenciados, o comércio intraindustrial
sera vertical (CIIV). A importancia de distinguir esses dois tipos de comércio in-
traindustrial esta relacionada ao fato dos mesmos possuirem diferentes estruturas
tedricas. O comércio intraindustrial horizontal (CIIH) é explicado a partir dos mo-
delos de competicao monopolistica e o comércio intraindustrial vertical (CIIV) é
explicado a partir da teoria das vantagens comparativas. Em tese, o primeiro deve
ocorrer em maior magnitude entre paises que possuem semelhantes niveis de ren-
da, ao passo que o segundo entre paises de diferentes niveis de renda.

Inserindo-se nesse contexto, este artigo teve como objetivo principal analisar
o comércio intraindustrial (CII) entre o Brasil e os paises da OCDE, no periodo
compreendido entre 2000 e 2009. Especificamente, pretendeu-se decompor o co-
mércio intraindustrial (CII) bilateral e analisar os seus determinantes.

Primeiramente, para atingir o objetivo proposto, foi utilizada uma metodo-
logia especifica, amplamente difundida na literatura, para mensurar e decompor
o comércio intraindustrial (CII) bilateral. Nesse caso, identificou-se que os Estados
Unidos e o México sao os paises da OCDE que possuem o maior volume e indice
de comércio intraindustrial com o Brasil, respectivamente. Ademais, verificou-se
que, em todas as relacoes bilaterais, 0 comércio intraindustrial vertical (CIIV) é
superior ao comércio intraindustrial horizontal (CIIH) e que, em geral, os produtos
exportados pelo Brasil possuem qualidade inferior a dos produtos importados.
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Ap6s a decomposicao do comércio intraindustrial (CII), partiu-se para a
analise empirica dos seus determinantes, na qual a hipdtese central do modelo
econométrico balizou-se no modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987). De
acordo com os resultados obtidos do modelo de efeitos aleatoérios, verificou-se que
o tamanho do mercado e a distancia geografica tém impactos positivo e negativo
sobre o volume de comércio intraindustrial vertical (CIIV) bilateral, respectiva-
mente. Além disso, os resultados também indicaram que a diferenga na dotagcao
de fatores, em termos da razao capital/trabalho, tem um efeito positivo sobre o vo-
lume de comércio intraindustrial vertical (CIIV) bilateral, corroborando a hipétese
do modelo tedrico de Falvey e Kierzkowski (1987).

Apesar de todo o esforco metodologico realizado, o presente estudo possui
algumas limitagoes. A principal delas refere-se a utilizacao do PIB per capita como
proxy para a razao capital/trabalho. Nesse caso, apesar dessa ser uma estratégia
amplamente utilizada na literatura empirica, considera-se que a utilizacao de ou-
tras proxies, como o estoque de capitais fisico e humano, por exemplo, podem
trazer novos insights, que corroborem ou que discordem dos resultados obtidos.
QOutra limitacao, a qual € comum nessa literatura, é a falta de um melhor trata-
mento para os custos do comércio, pois estes tendem a ser mais importantes do
que aparentam, conforme argumentam Anderson e Van Wincoop (2004). Adi-
cionalmente, Bergstrand e Egger (2006) enfatizam que diferencas nos custos de
comércio entre produtos homogéneos e diferenciados afetam o indice GL e que os
efeitos sao sensiveis as diferencas nas dotacoes de recursos.

Uma ultima limitacao que pode servir para uma futura agenda de pesquisa
de modo a ampliar os resultados deste artigo diz respeito a propria decomposicao
do comércio, de modo a evitar o que Azhar e Elliot (2006) chamam de “efeito
de proporcionalidade”, que se referem as consequéncias que o escalonamento
dos dados pode ter nos efeitos assimétricos nos valores unitarios de exportagao e
importacao. Para evitar tal problema, os autores sugerem o uso de um indice GL
modificado, o que pode servir como uma possivel extensao ao presente artigo.
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Apéndice A — Estatistica Descritiva das Varidveis

Numero de Desvio-

Variavel . Média B Minimo Maximo
observacoes padrao

Ln CIIV (a = 15%) Overal 290 10,779 1,029 1,029 16,015
Between 29 2,384 2,384 15,451
Within 10 8,190 8,190 12,677
Ln CIIV (o = 25%) Overal 290 10,675 2,478 1,029 15,896
Between 29 2,435 2,384 15,342
Within 10 0,630 7,894 12,643
Ln PIB Overal 290 7,762 0,479 7,123 9,702
Between 29 0,457 7,360 9,525
Within 10 0,162 7,498 8,051
Ln DIST Overal 290 9,192 0,207 8,908 9,797
Between 29 0,210 8,908 9,797
Within 10 0,000 9,192 9,192
Ln DIF Overal 290 9,739 0,793 5,975 11,596
Between 29 0,778 7,385 11,421
Within 10 0,204 8,329 10,922

Fonte: Elaboracao prépria a partir da base de dados da pesquisa.
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